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Editorial

Mercedes Palacios

Directora “Gestién-Revista de Economia”

Este numero lo iniciamos con un trabajo realizado por
nuestros compaferos Isabel Martinez, José Serrano vy
Emiliano Ruiz de la Universidad de Murcia y Cadiz, so-
bre un tema de creciente actualidad: la calidad del tra-
bajo de las pequefias y medianas firmas de auditoria.
En el estudio los autores desarrollan en primer lugar las
fuentes principales que generan el riesgo de negocio:
riesgo de auditoria y riesgo de cliente. A continuacién
muestran los instrumentos de cobertura del riesgo de
negocio, centrandose en la planificacién y en los hono-
rarios del auditor, y presentan un estudio empirico para
analizar el esfuerzo del auditor medido como horas de-
dicadas al encargo, explicado a través de un numero
importante de subrogados gue miden el riesgo inhe-
rente y de control.

En el segundo trabajo, realizado por Vicente Martinez
Ruiz versa sobre la gestion y seguimiento de los Avisos
de Insolvencia Provisional que se producen por impa-
gos de los clientes y que lamentablemente sufren las
empresas siendo tramitadas a las compafias de se-
guros. En articulo hace especial hincapié a la indem-
nizacion propiamente dicha, segun se haya producido
ex ante o ex post a un recobro, desarrollando varios
supuestos a modo de ejemplo que hacen entender de
forma mas evidente cudl es su puesta en practica. A
continuacion, el estudio analiza la repercusiéon contable
gue todo Aviso por Insolvencia Provisional tiene en el
balance y cuenta de resultados de una sociedad, asi
como el impacto fiscal que ocasionan dichos fallidos
definitivos a las empresas.

Por ultimo, el tercer trabajo realizado por las profesoras
Rosario Pallarés y Maria del Mar Jiménez de Cisneros
de la Universidad de Granada analiza el tratamiento
tributario y contable de las reservas de capitalizacion
y de nivelacion en relacion con los objetivos persegui-
dos y con la conveniencia de acompanar otras medi-

das. Estas reservas, aplicables a las PYMES, fomentan
la capitalizacion y difieren la tributacion; si las PYMES
aplican ambas reservas tributan al tipo del 20%. Es-
tos dos incentivos fiscales importan a la estabilidad, la
competitividad vy la creacion de empleo, pues el tejido
empresarial de Espafa estd conformado en un 99% por
PYMES, que a su vez aglutinan el 70% del empleo.

Por lo que respecta a nuestro colegio, destacamos
el Premio ARTV “Microfono de Plata” recibido por la
Asociaciéon de Profesionales de Radio y Television de la
Region de Murcia. El pasado julio, Ramon Madrid entre-
go al Consejero de Hacienda, Andrés Carrillo, el estu-
dio elaborado por el Consejo General de Economistas
“Financiacion Autondmica de Régimen Comun: una
reforma necesaria”. En el transcurso de la Cena Anual
de Colegiados 2016, el Colegio entregd los Economos
de Plata y Bronce, asi como dos menciones especiales
de caracter institucional a Juan Antonio Campillo, de
BMN vy José Manuel Candela, del Banco de Sabadell,
por la importante labor desarrollada por ambos en sus
entidades financieras en “pro” de la economia de la
Regién. El nuevo Director de la Escuela de Economia,
Pedro Soto, presentd la programacion de la Escuela de
Economia para el Curso Académico 2016/2017. Final-
mente, el Servicio de Estudios presentd los resultados
del 20 Barometro del SEE, y como en otras ocasiones,
el Colegio ha estado presente en la sociedad a través
de diversos foros.

La informacioén de interés para el Economista vy lector
en general, resefa de dos libros y las direcciones de In-
ternet concluyen la edicién del niumero 63. Esperando
gue sea de vuestro agrado, recibir un cordial saludo de
todo el Consejo Editorial de la Revista y de la Junta de
Gobierno del Colegio de Economistas de la Regidn de
Murcia.
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Debate en torno a la calidad
del trabajo de las pequeinas y
medianas firmas de auditoria.

Evidencia de como se aborda
el riesgo de negocio

1. Introduccion

La opinion del auditor es relevante como garantia de
calidad de la informacién financiera de las empresas, lo
gue posibilita que los stakeholders puedan tomar de-
cisiones mas fiables. Es por ello que el auditor asume
responsabilidades con los usuarios de la informacion
financiera, aun cuando no mantengan ninguna relacién
contractual con ellos. Esta relacion de responsabilidad
del auditor por la opinién reflejada en el informe es el
origen de lo que se conoce como riesgo de negocio;
podriamos definirlo como las potenciales pérdidas eco-
nomicas a las que los auditores pueden tener que en-
frentarse derivadas de la relacion contractual que man-
tienen con la empresa sometida a auditoria.

Dos son las fuentes principales que generan el riesgo
de negocio: el riesgo de auditoria y el riesgo de cliente.
El tradicional concepto de riesgo de auditoria repre-
senta el riesgo de una opinidn incorrecta bien por una
de incorreccion material de las cuentas y o bien por el
riesgo de no detectarlo, lo que en su caso le llevaria al
auditor a tener que soportar pérdidas derivadas de la
falta de diligencia profesional.

La segunda fuente origen de riesgo de negocio el ries-
go de cliente. Es el riesgo que subsiste a pesar de que
la auditoria se haya realizado de acuerdo con la norma-
tiva vigente, es decir, en casos en los que los auditores
han actuado con la diligencia profesional exigida. Esta
fuente generadora de riesgo de negocio viene estre-

Isabel Martinez Conesa
Emiliano Ruiz Barbadillo
José Serrano Madrid

Universidad de Murcia
Universidad de Cadiz

chamente ligada a la diferencia existente entre lo que
el auditor ofrece y lo que el usuario de la informacion
piensa que hace y/o espera que haga, es lo que se de-
nomina “gap de expectativas”, aun cuando también
puede obedecer al comportamiento oportunista de los
usuarios de la informacion que consideran que los audi-
tores tienen suficiente solvencia financiera para reparar
dafos econdmicos aun cuando no los generen.

La evaluacion del riesgo de negocio es fundamental
de cara a la planificacion del trabajo de auditoria vy la
determinacion de los honorarios. Nosotros como gru-

Dos son las fuentes princi-
pales que generan el ries-
go de negocio: el riesgo

de auditoria y el riesgo de
cliente. €l tradicional con-
cepto de riesgo de auditoria

representa el riesgo de una
opinion incorrecta bien por
una de incorreccion mate-
rial de las cuentas y o bien
por el riesgo de no detec-
tarlo
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po de investigacidn nos preocupa la simplicidad del
debate en torno a la calidad auditoria basado en el
club del que formas parte: Big / no Big. Hay eviden-
cias importantes de los trabajos de las Big, pero no de
las pequefias y medianas firmas. Es por ello que nos
animamos a buscar evidencias empiricas que analicen
estos temas. Obtuvimos una muestra de 898 empresas
auditadas entre los afios 2001y 2009 y hemos tratado
de verificar si las pequefas y medianas firmas utilizan
el esfuerzo del auditor y el incremento de honorarios
como instrumentos de cobertura ante el riesgo de au-
ditoria y el riesgo de cliente, es decir, si actuan de una
manera racional estableciendo mecanismos de gestion
del riesgo de negocio adecuados y similares a las fir-
mas multinacionales.

2. Instrumentos de cobertura del riesgo de
negocio

Al objeto de comprender los diferentes instrumentos
de cobertura del riesgo de negocio, en el siguiente gra-
fico (grafico 1) se presenta la forma en el que dicho ries-
go de negocio se puede producir.

En primer lugar nos centraremos en la parte derecha
del grafico 1, es decir, aquella que puede generar riesgo
de negocio derivado de incurrir en riesgo de auditoria.
El punto 1 viene determinado por lo que la legislacion
determina qué debiera ser el comportamiento diligente
del auditor, lo que especificado en el modelo de riesgo
en auditoria supondria asumir un riesgo de auditoria

bajo o, si lo planteamos en términos inversos, alcanzar
un nivel de confianza alto cuando emite su opinién,
es decir, adquirir un grado de certeza alto de que los
estados financieros sobre los que emite su opinidn no
contienen errores materiales. Asumiendo que el auditor
pretende actuar con el grado de diligencia profesional
exigido en la regulacion, y por tanto asumir un nivel
bajo de riesgo de auditoria, en primer lugar el auditor
debe evaluar, atendiendo a diversos aspectos (como la
naturaleza de la partida, caracteristicas del sector, de
la propia empresa e incentivos de la gerencia para in-
corporar errores), la probabilidad de que los estados
financieros de la empresa puedan contener errores ma-
teriales, lo que es denominado como riesgo inherente.

En segundo lugar, una vez que han sido evaluados los
errores que podrian estar contenidos en los estados fi-
nancieros, el auditor debe someter a evaluacion la ca-
pacidad que tiene el sistema de control interno de la
empresa para detectar y seguidamente subsanar los
errores gque se hayan ido produciendo en el procesa-
miento de la informacidn financiera. Si el disefio del
sistema de control interno realizado por la empresa es
eficiente, éste garantizard que aun a pesar de incurrir
en errores al procesar la informacion, éstos seran de-
tectados y subsanados, lo que implicard que los mis-
mos Nno se trasladaran a los estados financieros, que en
Ultima instancia seran utilizados por los usuarios de la
informacion financiera para la toma de decisiones. Si
por el contrario el auditor detecta que no existen pro-
cedimientos de control disefiados, o considera que el

Grafico 1: Formacioén del riesgo de negocio en auditoria

Lo que la sociedad piensa
que los auditores deberian hacer

Lo que la normativa
exige a los auditores

Lo que los auditores
realmente hacen

Riesgo debido a la inadecuada
concepcion del alcance de la

auditoria

Riesgo debido a la
actuacion del auditor

Riesgo de cliente

Riesgo de auditoria

W

Riesgo de negocio
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disefio realizado por la empresa del control interno o
bien no resulta eficiente desde un punto de vista teodri-
co, o0 bien no es utilizado en la practica, dicho sistema
de control serd incapaz de detectar y por tanto subsa-
nar los posibles errores que se hayan cometido en la
confeccion de la informacién financiera.

En esta situacion, el Ultimo resorte de control para evi-
tar que los errores se mantengan en los estados finan-
cieros es el propio auditor que a través del desarrollo
de diferentes pruebas de verificacion de la validez de
la informacioén deberd detectar la existencia real de los
probables errores, y en tal caso exigir a la empresa la
subsanacion de los mismos. Este Ultimo aspecto es lo
gue en el contexto del modelo de riesgo de auditoria se
denomina riesgo de deteccidn; significa el riesgo maxi-
mo gue puede asumir el auditor de no detectar un error
gue probablemente haya sido cometido al confeccio-
nar la informacion financiera y que no haya sido detec-
tado igualmente por el sistema de control interno, sin
gue quede afectado el nivel de confianza que se quiere
alcanzar cuando la opinidn de auditoria es emitida. Si el
riesgo de deteccidn es alto, ello implica o que bien exis-
te una baja propension de la empresa en la comisiéon de
errores materiales, o bien el sistema de control interno
es lo suficientemente eficiente para que sean detecta-
dos, por lo que ante esta situacidn el auditor no debe
realizar un excesivo esfuerzo en la deteccion de errores
sin incurrir en un riesgo de equivoco cuando emite su
opinion. Si por el contrario el riesgo de deteccidon que
el auditor puede asumir es bajo, significa que la proba-
bilidad de existencia de errores materiales en la confec-
cion de los estados financieros es alto, siendo a su vez
baja la capacidad del sistema de control interno en su
deteccioén y subsanacion, por lo que el auditor debe, a
través de un mayor esfuerzo profesional, suplantar la
debilidad del sistema de control interno, dado que de
|lo contrario no alcanzard un alto nivel de seguridad al
emitir su opinidn sobre la inexistencia de errores mate-

riales en los estados financieros, es decir, un alto riesgo
de auditoria.

Este alto riesgo de auditoria se traduce en que los
usuarios de la informacion pueden hacer uso en sus
decisiones de naturaleza econdmica de estados finan-
cieros que contienen errores, los cuales pueden indu-
cirles a una toma de decisiones que les genere pérdidas
de diversa naturaleza. Si tales pérdidas econdmicas se
producen en terceros, y los usuarios de la informacion
consideran gque las mismas se han producido por falta
de diligencia profesional, es decir, por la ausencia del es-
fuerzo profesional requerido por la legislacién, pueden
demandar al auditor por falta de diligencia profesional
y el auditor puede verse obligado a reparar las pérdidas
ocasionadas por una informacion que ha sido inadecua-
damente revisada por el profesional, lo que en el grafico
1 quedaria situado en el punto 2. En suma, este riesgo de
negocio viene determinado por una inadecuada actua-
cion profesional, por lo que el mismo puede ser Unica-
mente gestionado por el auditor a través de su esfuerzo
profesional, es decir, la utilizacidn de recursos de audi-
toria suficientes los cuales se materializan en numero
de auditores implicados en el ejercicio de la auditoria,
nivel de experiencia de los auditores y numero de horas
ejecutadas en el encargo especifico, lo que en términos
globales podemos denominar como los recursos de au-
ditoria invertidos en el ejercicio del encargo concreto,
y que forman parte de la planificacion de la auditoria.

Si nos centramos en la parte izquierda del grafico 1 se
especifica el riesgo de negocio para el auditor que deri-
va de lo que hemos denominado como riesgo de cliente.
El punto 1 del grafico determina los objetivos de la au-
ditoria y el alcance que la regulacion establece para la
misma. Esta definicion legal de la auditoria deberia de-
terminar lo que los usuarios de los servicios de auditoria
debieran esperar de la misma, si bien, en ocasiones lo
gue tales usuarios esperan recibir de la auditoria o con-
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sideran que debieran recibir de la misma no coincide con
la definicion legal de la auditoria, dando lugar al fendme-
no conocido como gap de expectativas, el cual puede
igualmente generar riesgo de negocio para el auditor.

Aun cuando los auditores hayan actuado con el nivel
de diligencia e independencia requerido por las normas
profesionales, y por tanto podria ser considerada una au-
ditoria eficientemente realizada, los usuarios de la infor-
macion pueden o bien considerar que el trabajo de los
profesionales deberia ofrecer atributos adicionales a los
marcados por la regulacion, o bien mantener la percep-
cion de que ha existido un fallo de auditoria aun cuando
tal fallo no ha tenido lugar. Por ejemplo, casos en los que
la empresa incurre en problemas de solvencia con ries-
go de desaparicion o bajadas subitas de la rentabilidad y
precio de las acciones, debido a factores como los répidos
cambios en el entorno, el propio efecto de la competen-
cia, la pérdida de capacidad competitiva de la empresa, la
pérdida de posicion relativa en el mercado u otro tipo de
contingencias econdmicas de naturaleza negativa para
los negocios de la empresa auditada, los usuarios de la in-
formacion financiera pueden sufrir importantes pérdidas
econdmicas. Debido a la falta de conocimiento acerca de
las prestaciones que la legislacion determina que pueden
esperar de la auditoria, o incluso simplemente porque
desarrollan un comportamiento auto-interesado, pueden
intentar recuperar sus pérdidas imputandole al auditor la
responsabilidad de llamar la atencidn sobre tales situacio-
nes. En efecto, en muchas ocasiones tras los problemas
econdmicos de las empresas, lo Unico que suele quedar
es el auditor por lo que alegando la solvencia de éstos,
teoria conocida como “deep pocket”, los usuarios de la
informacion financiera, que a su vez resultan beneficiarios
de los servicios de auditoria pueden verse tentados a de-
mandar a los auditores en sucesos que quedan fuera del
alcance de los objetivos de la auditoria.

Como ya resaltdbamos anteriormente, la ambigledad
con la que en ocasiones puede quedar definido el con-
cepto de diligencia profesional, la dificultad que en oca-
siones puede tener el auditor de demostrarla, la sensibili-
dad excesiva de jueces ante las pérdidas econdmicas de
los dafnados o la propia pérdida de reputacion asociada
a todos los casos en los que la actividad econdmica de
la empresa ha sido cuestionada pueden generar que el
auditor sea considerado responsable de reparar las pér-
didas causadas en terceros, aun cuando las mismas re-
sultan independientes del nivel de diligencia profesional
con la que el auditor ha actuado en el encargo concreto.

Debido a que estas pérdidas econdmicas en las que
puede incurrir el auditor por mantener una relacion con-
tractual con la empresa no resultan dependientes de su
diligencia profesional, este riesgo no es controlable por el
auditor a través del esfuerzo profesional (planificacion de
la auditoria), de ahi que tenga que recurrir a otras herra-
mientas de cobertura como puede ser la inclusion de una
prima de riesgo en los precios del servicio de auditoria.

Por tanto a la hora de determinar los precios del servicio,
el auditor no solo debe tener en consideracion los facto-
res de costes originados por el desarrollo de la auditoria,
sino que habra igualmente de evaluar el riesgo de cliente
gue puede generar un encargo concreto de auditoria.

De esta forma, en orden a que el auditor fije de for-
ma racional su politica de gestion de riesgo de negocio
debe tomar una serie importante de decisiones al ob-
jeto de ver adecuadamente cubierta las posibles pérdi-
das futuras. En primer lugar, deberd evaluar las pérdi-
das previsibles en las que puede incurrir por cubrir el
riesgo de informaciéon de los usuarios, lo que en esen-
cia supone someter a estudio el perfil de riesgo de su
cliente. En segundo lugar, dado el perfil de riesgo vy las
pérdidas eventuales que la relacion contractual puede
generar para el auditor, éste debe determinar el alcance
de su trabajo, tomando decisiones sobre la naturaleza,
tiempo de ejecucion y extension de los procedimientos
sustantivos, asi como el nivel de experiencia y espe-
cializacion del personal adscrito, lo cual determinaria
el nivel de esfuerzo profesional realizado en el encargo
decision ésta que atane a la planificacion de la audi-
toria. En tercer lugar, determinar la politica de precios
considerando una posible prima por el riesgo que sub-
siste una vez determinado el alcance del trabajo, riesgo
éste que no puede verse reducido incrementando los
recursos asignados a la auditoria.

3. La planificacion como instrumento de
cobertura

La estimacion del riesgo de auditoria tanto en lo relativo
al riesgo inherente de la firma como el riesgo de control
es muy relevante de cara a la planificacion del alcance
del trabajo. El auditor ha de mantener un nivel de segu-
ridad deseado, lo que influye en el riesgo de deteccion.

Nuestro modelo empirico parte de analizar el esfuerzo
del auditor medido como horas dedicadas al encargo,
y lo intentamos explicar a través de un nimero impor-
tante de subrogados para medir el riesgo inherente y
de control. Si el modelo de planificacion del trabajo es
de calidad, el auditor serd capaz de establecer unas ho-
ras coherentes con el nivel de riesgo de cada empresa
auditada. En concreto entendemos que el riesgo inhe-
rente de error esta relacionado con los incrementos
anormales de la cifra de ventas y con el valor del activo
corriente sobre el total de activo.

Para la evaluacion de riesgo de control hemos pedido
a los despachos colaboradores que informaran sobre
la materialidad del trabajo, sobre la probabilidad del
riesgo de error y de irregularidad y que evaluaran la
integridad del organo de administracion.

En la tabla 1 se recogen los estadisticos descriptivos
de los distintos subrogados calculados a partir de los
datos muestrales.
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Tabla 1: Estadisticos descriptivos

Desviacion
tipica

HORAS 132,53 46,39 15,00 390,00
ACTA 0,35 0,23 0,00 0,98
VARINCN 22,19 9.966,90 -89.983,29 12.977,36
INTALTA 0,76 -- 0] 1
INTBAJA 0,09 O-- 0] 1
RCDEBIL 0,13 -- 0] 1
RCFUERTE 0,47 -- 0 1
MATERIALIDAD 144.101,35 183.417,26 3.000,00 3.110.000,00
TAMANO 9,10 0,92 4,62 13,37
DURACION 503 523 1 20
SERVICIOS 0,07 -- 0 1
NUEVO on -- 0] 1

HORAS: logaritmo neperiano del nimero de horas que los auditores declaran en cada encargo

ACTA: Derechos de cobro mas existencias divido entre el total de activo

VARINCN: Cifra de ventas del ejercicio “n” - Cifra de ventas del ejercicio “n-1"

INTALTA: 1 cuando la integridad de los administradores percibida por el auditor es alta.

INTBAJA: 1 cuando la integridad de los administradores percibida por el auditor es baja.

RCDEBIL: T cuando el auditor valora el Control Interno del cliente como débil y O en caso contrario
RCFUERTE: 1 cuando el auditor valora el Control Interno del clientes como fuerte y O en caso contrario.
MATERIALIDAD: Cifra de materialidad fijada por el auditor para la realizacion del trabajo

TAMANO: Logaritmo neperiano del total de activo del cliente auditado
DURACION: numero de afos auditando al cliente

SERVICIOS: 1 cuando el auditor ha prestado servicios adicionales a los de auditoria.

NUEVO: 1 cuando el cliente es nuevo para el auditor, y O en caso contrario.

Los datos que aparecen en la tabla 1 revelan que en
nuestra muestra las empresas parecen mostrar un esca-
so riesgo inherente medido a través de las partidas de
balance pues las existencias y deudores componen el
35% de su activo (ACTA). Sin embargo, otro subrogado
utilizado para medir este riesgo, variacion del importe
neto de la cifra de negocios, muestra una desviacion
tipica elevada, lo que es indicativo de alta variabilidad y
por ende de riesgo inherente elevado.

Las uUltimas de las variables destinadas a medir el riesgo
inherente reflejan que segun los auditores participantes
en nuestro estudio, el 76% de sus clientes tienen una
integridad alta, lo que estaria relacionado con un riesgo
inherente bajo.

Con respecto a las variables relacionadas con el riesgo
de control, casi la mitad de las empresas auditadas po-
seen un control interno fuerte a juicio del auditor, mien-
tras gque en sdélo un 13% de las empresas de la muestra
se percibia un control interno débil, sintoma este de un
posible riesgo de auditoria. También cabe resaltar la
elevada desviacion tipica que refleja la cifra de mate-
rialidad, lo que refleja la heterogeneidad de los trabajos
de auditoria que componen la muestra.

La relacién contractual entre cliente y auditor no la po-
demos considerar generalmente larga, pues su media
de mas de 5 aflos es inferior a lo que los organismos
reguladores vienen considerando como larga duracion
que la sitlan entre 7 y 9 anos.

Sélo al 7% de la muestra se le habfan prestado servicios
distintos a los de auditoria y aproximadamente el 90%
de las firmas de auditoria que han participado en nuestro
trabajo declararon no haber facturado honorarios por la
prestacion de servicios distintos a la auditoria. Este es un
dato caracteristico de las pequefas y medianas firmas de
auditoria que tradicionalmente no han explotado su carte-
ra de clientes para la obtencion de otros ingresos, lo que
puede tener dos lecturas: o bien que los otros servicios se
realizan mediante sociedades vinculadas a la firma de au-
ditoria, o bien que no explotan la cartera de clientes como
las grandes firmas multinacionales de auditoria. Este re-
sultado es consistente con los obtenidos en diversos es-
tudios con datos espanoles segun los cuales las firmas de
auditoria locales, a diferencia de las grandes multinacio-
nales, no cuentan con una adecuada infraestructura y ca-
pacidad para ofrecer servicios adicionales a sus clientes.

El modelo empirico desarrollado, a partir de las variables
expuestas en la tabla 1, arroja unos resultados que son

Con respecto a las variables
relacionadas con el riesgo
de control, casi la mitad

de las empresas auditadas
poseen un control interno
fuerte a juicio del auditor
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significativos y demuestran que las peguefas y medianas
firmas durante el proceso de auditoria identifican cuales
son los factores que determinan el riesgo de auditoria
(control e inherente) v que lo cubren mediante un au-
mento del esfuerzo. Ajustan su esfuerzo al nivel de riesgo
de auditoria de cada encargo especifico que desarrollan,
de lo gue se concluye que se realiza una gestion ade-
cuada vy racional del riesgo de negocio que se deriva de
su actividad. El nimero de horas es superior conforme
el riesgo percibido es superior, ya tenga su origen en un
mayor riesgo inherente o en un mayor riesgo de control.

Una importante implicacion que surge de estos resulta-
dos es que los auditores ajustan su esfuerzo al perfil de
riesgo y complejidad de la auditoria lo que nos permite
inferir que el resultado del trabajo de los pequefos vy
medianos auditores debe de ser de calidad similar al
ofertado en el segmento del mercado en el que operan
las firmas multinacionales.

Como resultados adicionales hemos obtenido eviden-
cia de la existencia de un factor aprendizaje, de tal ma-
nera que el auditor varia su respuesta ante el riesgo de
auditoria, en funcion de los aflos de vinculacion con el
cliente. Este aprendizaje no es lineal, sino curvo y se
pone de manifiesto principalmente en los contratos de
media duracion. En dichos contratos no resultan signi-
ficativas las variables relacionadas con el riesgo inhe-
rente y de control, por lo que entendemos que utilizan
la experiencia adquirida en ejercicios anteriores. Por el
contrario, en los contratos de larga duracion si encon-
tramos una relacion estadisticamente significativa en-
tre el esfuerzo vy el riesgo inherente y de control, lo que
puede ser indicativo de una pérdida de conocimiento
dentro de la organizacion, originada por la rotacion de
los equipos de trabajo, ya sea obligatoria o natural.

Sin embargo, durante nuestro estudio, se han puesto de
manifiesto indicios de existencia de familiaridad entre el

auditor y el cliente, pues no hemos detectado relacion sig-
nificativa entre el esfuerzo del auditor vy la cifra de materia-
lidad utilizada en el trabajo, lo que podria evidenciar una
pérdida de independencia por parte del auditor, a partir
de determinados afos de relacién, tal y como argumentan
algunas corrientes legislativas. Otra interpretacion, opues-
ta a la anterior, es que en los contratos de larga duracion el
auditor desarrolla el trabajo de campo con cifras inferiores
a la materialidad con el fin de detectar errores que no son
significativos a la hora de modificar su opinidon en el in-
forme pero que si que pueden ser considerados como un
valor afladido de la auditoria para el érgano de direccion.
Esta ultima opcidn adquiere mayor relevancia si tenemos
en cuenta que el cliente habitual de las pequefas y media-
nas firmas no posee departamento de auditoria interna,
que es el que habitualmente realiza este trabajo.

4. Los honorarios del auditor como
instrumento de cobertura

Posteriormente, para la misma muestra, hemos ana-
lizado si el auditor incrementa sus honorarios (prima
de riesgo) para cubrir el riesgo de cliente que pueden
sufrir las firmas por su relacién contractual. Entende-
mos que el auditor se inclinara por aplicar una prima en
aquellos casos en los que el origen del riesgo de nego-
cio no pueda ser mitigado mediante un incremento del
esfuerzo, como pueden ser la mala situacion financiera
del cliente o la existencia de situaciones de conflicto
con el cliente. Sin embargo, determinados aspectos,
tales como la dificultad de identificar los factores de
riesgo vy la alta competencia en el mercado, pueden ex-
plicar que los auditores no consigan trasladar el riesgo
de cliente, lo que podria poner en peligro de supervi-
vencia a las firmas auditoras.

En la tabla 2 se recogen los estadisticos descriptivos de
los subrogados utilizados para medir el riesgo financie-
ro y las situaciones de conflicto con el cliente.

Tabla 2: Estadisticos descriptivos

Desviacién tipica Minimo
HONORARIOS 6.086,57 2.317,47 5621 18.199,61
ACPC 1,43 3,01 -0,02 65,05
DEBT 0,63 0,25 0,00 1,88
PERDIDAS 0,085 - 0 1
OPIN 0,276 - 0 1
IRREGU 0,46 - 0 1
RETRASO 136,65 41,37 8 477
HORAS 132,53 46,39 15 390

ACPC: activo corriente (excluidos los inventarios) dividido entre el pasivo corriente

DEBT: deuda a largo y corto plazo dividida entre el total de activos

PERDIDAS: 1 cuando la empresa sufrié pérdidas en el ejercicio anterior y O en caso contrario

OPIN: 1 cuando el informe de auditoria es cualificado y O en caso contrario

IRREGU: 1 cuando el auditor ha detectado en su planificacion riesgo de irregularidad, y O en caso contrario.
RETRASO: Dias transcurridos desde el cierre del ejercicio hasta la emision del informe de auditoria
HORAS: logaritmo neperiano del numero de horas que los auditores declaran en cada encargo
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Los datos que aparecen en la tabla 2 revelan que en
nuestra muestra las empresas parecen mostrar un buen
comportamiento en relacion a su solvencia (ACPC),
pero por el contrario, si se atiende a la variable DEBT,
son empresas altamente endeudadas, aspecto éste
muy caracteristico de empresas de reducida dimension
en nuestro pais. La variable PERDIDAS revela que sélo
aproximadamente un 8,5% de empresas incurrieron
en pérdidas el ejercicio anterior, por lo que no existe
un problema generalizado de rentabilidad en nuestra
muestra. Igualmente se refleja que aproximadamente
un 28% de las opiniones emitidas por los auditores res-
pecto a las empresas de nuestra muestra recogen al-
guna salvedad. Aungue no se cuentan con cifras sobre
el porcentaje de informes cualificados emitidos para el
total de empresas auditadas en el mercado de audi-
toria espafnol, la CNMV si publica estos datos para las
companfias emisoras, siendo este porcentaje del 11,6%
para informes emitidos sobre cuentas anuales del ejer-
cicio 2008. Por tanto, si atendemos Unicamente a esta
variable, podria inferirse que las empresas de nuestra
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muestra generan mayor riesgo de negocio a los audito-

res que los clientes tipo de las firmas multinacionales.

De acuerdo con la legislacion espafola, el informe de
auditoria debe de estar disponible para socios o accio-
nistas 15 ¢ 30 dias antes de la celebracion de la Junta
General, dependiendo del tipo de sociedad de la que
se trate. Puesto que dicha junta debe de ser convocada
dentro de los 6 meses posteriores al cierre del ejercicio,
podriamos hablar de un “periodo tedrico maximo” para
la emision de informe que oscilaria entre los 150 dias
y los 165 dias. La media de la variable RETRASO tiene
un valor de 136 dias, por lo que podemos decir que en
términos generales se cumple con los plazos previstos.

Los resultados obtenidos en la regresion utilizando las
mismas variables descritas en las tabla 2 reflejan que
las pequefas y medianas firmas identifican cuales son
los factores que determinan el riesgo de cliente, tales
como una mala situacion financiera del cliente o situa-
cion de conflicto entre cliente y auditor y lo gestionan
incorporando primas de riesgo en los precios para su
cobertura.

Las pequefas y medianas firmas adoptan politicas de
precios no soélo para recuperar los costes invertidos,
horas trabajadas principalmente, sino como medida de
gestion de riesgos, proceso similar al que realizan las
firmas multinacionales, lo que refuerza la idea de que la
calidad del servicio ofertado tanto por las firmas mul-
tinacionales como por los pequenos y medianos audi-
tores es similar.

Los auditores de tamafo pequefo y mediano incremen-
taran sus honorarios cuando perciban que la situacion
financiera del cliente auditado es débil. Esta debilidad
viene marcada por la solvencia, no por la rentabilidad.
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Al auditor le preocupa la capacidad de su cliente de ha-
cer frente a sus obligaciones, pues son los acreedores
del auditado los que en futuro pueden exigir una res-
ponsabilidad al auditor por sus créditos impagados. Asi
el que el cliente sea rentable o no, medido en términos
de resultados negativos, no resulta determinante. Si es
solvente el auditor no percibe riesgo de cliente.

Respecto al riesgo de cliente originado por los conflic-
tos entre el auditor y su cliente, hemos obtenido evi-
dencia de que el auditor aplica prima de riesgo ante la
probabilidad de que existan irregularidades. La Unica
herramienta de gestion posible ante este riesgo es la
aplicacion de una prima, pues la existencia de fraude y
ocultacion por parte de la direccion del cliente, es muy
dificil de detectar mediante el incremento del esfuerzo.
Es comun escuchar entre los clientes auditados que:
“el auditor Unicamente ve lo que el cliente quiere que

»

vea .

Al igual que para el esfuerzo del auditor hemos investi-
gado la posible existencia de un efecto aprendizaje, de
tal forma que con el transcurso de los anos de relacion
con el cliente, el auditor gane en capacidad de deteccion
de riesgo de cliente. Sin embargo, sélo hemos detectado
este aprendizaje en los contratos de larga duracién, don-
de pasan a ser significativas las variables relacionadas
con la solvencia a corto plazo vy la rentabilidad, no exis-
tiendo efecto aprendizaje en el riesgo de irregularidad.

El que la rentabilidad sea Unicamente significativa en el lar-
go plazo puede atribuirse también a una posible gestion de
cartera de clientes, de tal forma que el auditor incrementa
sus honorarios como medida disuasoria, para que el cliente
opte por romper la relacion contractual. La razéon de que
esta medida la adopte a partir del séptimo aflo de contrato
es la de recuperar los costes iniciales de conocimiento del
cliente invertidos durante los primeros afos de relacion.

5. Conclusiones

Mediante este estudio hemos obtenido evidencia de
gue las pequenas y medianas firmas de auditoria ac-
tuan diligentemente, con los mismos modelos profe-
sionales de planificacion del trabajo y honorarios que
las firmas multinacionales por lo que se puede hablar
de un nivel de calidad similar entre ambos estratos de
auditores. Esta calidad habia sido tradicionalmente
atribuida, en exclusiva, a las grandes firmas, pero con
los resultados del presente estudio presentamos un es-
cenario diferente en el que el resto de operadores del
mercado, aun contando con menos recursos humanos
y un tedrico menor arsenal de conocimiento, son ca-
paces de ofrecer un servicio de calidad similar al resto.

Nuestros resultados refuerzan el interés dentro de la Union
Europea de reducir el oligopolio en el que se encuentra el
mercado de auditoria, pues en tanto en cuanto la calidad
percibida de los operadores sea similar, mas opciones ha-
bran de reducir las cuotas de mercado de las Big Four.
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El aviso de insolvencia
provisional. Aspectos
contable y fiscal

Vicente Martinez Ruiz

1. €l Aviso de Insolvencia Provisional

Con el Aviso de Insolvencia Provisional se inicia el pro-
cedimiento en el que se da parte a la aseguradora para
intentar recuperar la deuda a través de la gestion del
cobro y en ultima instancia percibir una indemnizacion
en funcién de los términos fijados en las condiciones
particulares o especiales de la pdliza. Desde el punto
de vista tedrico podriamos definirla como “aquel acto
de comunicacion mediante el cual el asegurado envia a
la compania toda la documentacion original acreditati-
va de un crédito impagado, concluyendo las gestiones
amistosas para su cobro o renovacion”.

En este proceso quedan involucradas tres partes, a saber:

1. Asegurado: Es el sujeto agraviado provisionalmente
como consecuencia de no poder ver cumplido en tiem-
po y forma a su fecha de vencimiento el compromiso
gue adoptd con su cliente, causandole un perjuicio ma-
terial. El asegurado tendrd que tener presente el plazo
para la declaracion del aviso de insolvencia provisional
gue se habra estipulado en las condiciones particulares
de la pdliza y cuyo periodo de computo se iniciara des-
de el primer vencimiento impagado, salvo que tras su
fecha de prescripciéon haya sido prorrogado.

No obstante, existen excepciones contempladas en la
poliza que requieren especial interés cuando el asegu-
rado declare el aviso de insolvencia provisional dentro
de los plazos estipulados con la aseguradora y concu-
rra alguna de las siguientes circunstancias:

a. Que el cliente/deudor se encuentre inmerso en un
sobreseimiento general para el cumplimiento de
sus obligaciones de pago tales como suspension de
pagos, quiebra, situaciones concursales, etc.

b. Que el cliente/deudor ya no esté operativo, esto es,
haya cerrado su negocio.

c. Que el cliente/deudor se encuentre en paradero
desconocido.

d. Que la cuantia objeto de deuda corresponda a gas-
tos de reimportacion o reexportacion.

El asegurado deberd también tener en cuenta la admi-
sion del aviso de insolvencia provisional propiamente
dicho, que lo conforma el periodo que media entre la
declaracion formal del impago de la deuda a la entidad
aseguradora hasta la notificaciéon del pronunciamiento
gue ésta haya adoptado en torno a su responsabili-
dad en la cobertura de ese crédito. Para ello el ase-
gurado deberd prestar especial atencion a requisitos
documentales como facturas, albaranes, medios de
pago, cuentas de mayor, etc. y contractuales, estar al
corriente en el pago de primas, declaracion de ventas,
gastos de estudio y reestudio, agravaciones de riesgos,
plazos, etc.

2. Aseguradora: Toda vez la compania aseguradora re-
ciba el aviso de insolvencia provisional donde consta
toda la documentacion acreditativa de la deuda, pasa-
rd a comprobar si se ha cumplido lo acordado en las
condiciones generales, particulares y especiales de la
pdliza. Lo normal es que con la citada documentacion
sea suficiente, si bien en caso contrario podra solicitar
al asegurado especificaciones relacionadas con el aviso
de insolvencia provisional y posteriormente delimitara
los términos de cobertura del crédito, diferenciando los
siguientes:

a. Crédito garantizado: estara determinado por aque-
lla deuda que se encuentre dentro del crédito ase-
gurado vy se aplicard el porcentaje de garantia pac-
tado al crédito pendiente.

b. Crédito asegurado: es la parte o totalidad del cré-
dito pendiente, cubierto por la garantia del Seguro
de Crédito. Si el crédito asegurado es inferior al im-
porte del crédito pendiente la aseguradora deter-
minard un coeficiente de proporcionalidad, donde
quedara reflejado qué importe de la deuda es ex-
cluido de garantia a efectos de indemnizaciéon que
no gestion de cobro.
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c. Crédito total: serd la cuantia total de la deuda pu-
diendo incluir intereses, gastos y penalizaciones
contractuales.

d. Crédito pendiente: Serd la cuantia nominal de la
deuda, esto es, el valor que consta en la factura de
venta o prestacion de servicios y que a su venci-
miento se encuentra pendiente de pago por parte
del deudor.

3. Deudor. Aungque de forma directa no sea sujeto
emisor-receptor del aviso de insolvencia provisional,
es el principal actor del procedimiento. A efectos de
cualquier gestion relativa al cumplimiento de la deuda
podra dirigirse tanto a Asegurado como Compafia de
Seguros, una vez que cualquiera de las partes les hayan
comunicado la existencia de la deuda y no se encuen-
tre en paradero desconocido. En cualquier caso sera el
responsable tanto de la evolucion del expediente si no
salda la deuda como de dejarlo sin efecto, consecuen-
cia de haber cumplido con el pago integro de la misma.

2. Indemnizacion y Recobros

La finalidad del seguro de crédito es indemnizar las
pérdidas de la empresa como consecuencia de la insol-
vencia de sus clientes y una vez determinadas dichas
pérdidas, el asegurado percibird la indemnizacion se-
gun qué porcentaje se establezca en su pdliza (Fran-
cisco, 2000).

Podriamos definir el concepto de indemnizacion como
aguel pago realizado por la compania de crédito al ase-
gurado a consecuencia de la declaracion a ésta de un
siniestro.

La indemnizacion conforma una de las bases mas rele-
vantes en el valor afadido que genera un instrumento
como el Seguro de Crédito, pues el asegurado debera
percibirla inminentemente a la declaraciéon de la insol-
vencia definitiva de su cliente deudor. De igual modo,
las empresas percibirdn anticipos a cuenta a los seis
meses del registro por parte de la aseguradora sobre

La finalidad del seguro de
crédito es indemnizar las
pérdidas de la empresa
como consecuencia de la
insolvencia de sus clientes

Vv una vez determinadas
dichas pérdidas, el asegu-
rado percibira la indemniza-
Cion segun qué porcentaje
se establezca en su péliza

la declaracion del impago por las pérdidas causadas
en las operaciones comerciales que tengan cubiertas y
aseguradas. El abono de la indemnizacion al asegurado
redundard en una mayor capitalizacion y equilibrio de
sus balances, ya que el asegurado traspasa a la asegu-
radora no sdlo el riesgo de insolvencia de sus clientes,
sino también la carga financiera y de tesoreria de los
impagados prolongados (Izquierdo, 2009).

Se debe distinguir entre insolvencia definitiva y moro-
sidad prolongada en el tiempo; mientras que en la pri-
mera de ellas la indemnizacién suele ser inminente por
sentencia judicial firme, laudo arbitral, etc, en el caso de
la Ultima podra variar la indemnizacion en relacion a las
clausulas estipuladas en la propia poliza, generalmente
en sus condiciones particulares, ya que es aqui donde
se desprenden las diferencias existentes entre las clau-
sulas de las diferentes podlizas de seguros de crédito
como consecuencia de las ofertas y negociacion lleva-
das a cabo entre aseguradoras y asegurado.

Los porcentajes de cobertura oscilarfan en funcion de
unos porcentajes y atendiendo al concepto que atafen
(por ejemplo para operaciones internas, en torno a un
80% y para operaciones internacionales sobre el 85%).

La férmula mas sencilla de determinar el calculo de una
indemnizacioén seria la que aparece reflejada en el Gra-
fico 1.

Gréfico 1. Calculo de una indemnizacién en siniestros
declarados a la aseguradora

Crédito asegurado
Gastos de recobro autorizados o anticipados
por la aseguradora

Recobros

Pérdida indemnizable
Porcentaje de garantia
Indemnizacion

Fuente: Izquierdo (2009)
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Segun se desprende del Gréfico 1la indemnizacion sur-
ge de la declaracion de un aviso de insolvencia provi-
sional por parte de un asegurado, suponiendo que la
totalidad de la deuda presentada a la Compania esta
cubierta integramente. Al crédito asegurado habria que
afadir los gastos de recobro autorizados o anticipados
por la aseguradora, pues es ésta la que incurre en es-
tos gastos como consecuencia de la gestion en la recu-
peracion del crédito (normalmente el asegurado sdlo
debe responder por la parte no cubierta). A la suma de
los dos conceptos anteriores se detraeria el total de los
recobros practicados hasta la fecha hallando la pérdida
indemnizable y aplicando el porcentaje de garantia re-
sultaria la indemnizacion definitiva.

Cuando se determine la pérdida final, la compania de
crédito adelanta cantidades a cuenta de la indemniza-
cion definitiva. De esta forma el asegurado minimizara
el perjuicio en forma de inmovilizacion financiera pro-
ducida por los impagados.

Especial interés requiere que en muchas de las pdlizas y
reflejadas en las condiciones particulares de las mismas
existe un llamado Limite de responsabilidad indemniza-
toria asumido por la aseguradora sobre la totalidad de
los riesgos asegurados por un cliente en una anualidad
de seguro, no pudiendo exceder el multiplo de las pri-
mas devengadas para esa anualidad, ya que en caso de
exceso no habria lugar al cdlculo de la indemnizacion.

Aungue posteriormente aclararemos en el punto 3
codmo repercuten los recobros a la indemnizacion, en
caso de gque el origen del siniestro se haya debido a
mora prolongada, cualquier recobro que se lleve a cabo
posteriormente al pago de este anticipo se consignara
prioritariamente a su reintegro, descontando los gastos
desembolsados por la aseguradora, por o que corres-
ponde al asegurado el posible exceso sobre el anticipo,
todo ello sin perjuicio de la aplicacion del coeficiente
de proporcionalidad, cuando exista, a los recobros vy a
los gastos.

Una vez admitido como procedente el aviso de insol-
vencia provisional, ésta iniciard las gestiones de reco-
bro del crédito total en poder de su asegurado contra
el deudor, incluida la parte de crédito no cubierta por
la pdliza, si la hubiese. Para ello, el asegurado otorgara
poder notarial a la entidad de Crédito o a las perso-
nas designadas por ésta, al tiempo que estd obligado a
prestar colaboracion cuando se le requiera.

La aseguradora adelantard los gastos tendentes a la
obtencion de los recobros, su importe deberd ser au-
torizado expresamente por la entidad de crédito y los
recobros realizados con anterioridad a la percepcion de
la indemnizacién o al anticipo de mora prolongada, si
se diera el caso, corresponden al asegurado. Es el de-
nominado recobro ex-ante.

En muchas de las pélizas
y reflejadas en las condi-
ciones particulares de las
mismas existe un llamado
Limite de responsabilidad

indemnizatoria asumido
por la aseguradora sobre

la totalidad de los riesgos
asegurados por un cliente
en una anualidad de segu-
ro, no pudiendo exceder

el maltiplo de las primas
devengadas para esa anua-
lidad

El recobro se puede definir como toda cantidad pa-
gada por el deudor o por sus garantes, a la compania
o al asegurado, con posterioridad a la declaracion del
aviso de insolvencia provisional, pues el impago acti-
va los mecanismos orientados a la recuperacion de los
créditos no cobrados. Al mismo tiempo es un concep-
to vinculado a la cobertura que minimiza las pérdidas
derivadas de las declaraciones de insolvencia consti-
tuyendo una herramienta relevante del producto y un
valor afadido para la suscripcion del seguro.

Se consideran recobros todos los pagos realizados por
el deudor o por terceros vy, en general, cualquier mino-
racion del crédito adeudado.

El asegurado confia en la aseguradora de crédito todas
las gestiones relativas a la recuperacion de la deuda,
soportando ésta inicialmente todos los costes deriva-
dos de la reclamacion al deudor, incluso con la exter-
nalizacion en la gestiéon del cobro delega todas las ac-
ciones de recobro en la entidad de crédito, quien por
medio de su red de colaboradores tiene la posibilidad
de unificar todas las actuaciones para realizar la recu-
peracién de todas las deudas contraidas por un mismo
deudor, lo que favoreceria su consecucion redundando
en la empresa una reduccién de costes de personal e
incrementando su eficiencia.

Si el crédito pendiente (deuda nominal) excede al cré-
dito asegurado (clasificacion) en un deudor determi-
nado, se calculara un coeficiente de proporcionalidad
entre ambos, formulado en términos porcentuales.

(rédito asequrado
Coeficiente de proporcionalidad = X100
(rédito pendiente
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3. Impacto Contable

Toda variaciéon patrimonial en la sociedad representa
un movimiento contable, de ahi el hacer hincapié a la
importancia que tiene tanto la indemnizacion como el
recobro en el balance y cuenta de resultados de una
sociedad, puesto que el tener suscrita una podliza de
SGC (Seguro de Crédito de Clientes) minimiza el efecto
de pérdida en la misma. A continuacién se conjugan
tres escenarios de aviso de insolvencia provisional: el
primero de ellos con un recobro total, el segundo caso
con recobro parcial combinado con insolvencia defini-
tiva y por ultimo un siniestro donde ha sido imposible
recobrar cantidad alguna.

Nos regiremos por el PGC del aio 2007 que es el que
se encuentra en vigor actualmente e introduciremos
cuentas de balance (Grupos del 1 al 5 inclusive) y de
resultados (Grupos 6 y 7) del cuadro de cuentas.

Vamos a suponer un ejemplo practico sencillo en el que
una sociedad vende a crédito a su cliente mercancia
por valor de 1.000€ el 1-1-1, supongamos que el IVA que
repercute el vendedor es el tipo normal que tributa a un
21% vy que el comprador debe formalizar el pago a los
30 dias de la fecha de emision de la factura.

A continuacién mostramos los dos asientos comunes
(operacion de venta y declaraciéon de aviso de insolven-
cia provisional) a los tres casos diferentes.

Por la operacion de venta y entrega de la mercancia el
1-1-1 contabilizaremos:

12106 (43) Clientes a) Venta de Mercaderias (700) 1.000€

HH.PP IVA Repercutido (477) 210€

Supongamos gue a su vencimiento el comprador no
puede atender el pago y el asegurado decide declarar
aviso de insolvencia provisional a la compania asegura-
dora 60 dias tras la fecha de factura, esto es, 30 dias
post vencimiento.

El1-3-1 se contabilizara:

1.210€  (44) Deudores a) 1.210€

X

(lientes (43)

Caso A: El deudor se compromete por via amistosa,
a pagar el 50% de la deuda en dos entregas de 605€
cada una, la primera antes de la indemnizacion (90 dias
fecha de emisién) a cuenta provisional vy la segunda
tras la indemnizacion. Se supone que la cobertura de
este cliente es del 100% de la deuda con un porcentaje
de garantia del 90%, entendiendo que no se encuentra
limitada por no alcanzar el importe de la clasificacion y
gue el abono de la indemnizacion lo percibe el asegura-

do alos 60 dias de haber presentado aviso de insolven-
cia provisional a la aseguradora. El recobro serd practi-
cado por el acreedor o por la compafia indistintamente
transfiriendo dicho importe a su asegurado.

12 Recobro Ex Ante (1-4-1)

605¢€ (52) Bancos y/o Ent. Cto a) Deudores (44) 605€

X

A los 60 dias desde la presentacion del aviso de insol-
vencia provisional y segun se desprende supuestamen-
te de las Condiciones Particulares de la pdliza, es decir
a fecha 1-5-1, se registrarad el abono de la indemnizacion
por el 90% de los 605€ gue guedan pendientes tras
haberse recobrado anteriormente 605€.

Indemnizacion (1-5-1)

X

(52) Bancosy/o Ent. Cto. )

(43) Clientes de Dudoso Cobro
X

544,5¢
60,5€

Deudores (44) 605€

El 1-7-1 el deudor salda la deuda abonando los ultimos
605€ a la compafia de Seguros y ésta prorrateard a
cuenta de la insolvencia provisional practicada el 10%
de lo cobrado, abonando a su asegurado 60,5€. El Ulti-
mo asiento a efectuar sera:

22 Recobro Ex Post (1-7-1)

X
60,5€ (52)Bancosy/ont.Cto. ~ a)
X

(lientes de Dudoso Cobro (43) ~ 60,5€

Como podemos observar, la deuda se ha recobrado to-
talmente vy las cuentas de Clientes, Deudores y Clientes
de Dudoso Cobro han quedado saldadas, reflejando el
siguiente asiento final:

X
1.210€ (52) Bancosy/oEnt.Cto  a) Venta de Mercaderfas (700) ~ 1.000€

HH.PP IVA Repercutido (477) ~ 210€

X
El asiento resumen del Caso A reflejaria en el haber, la
cuenta de ventas vy la repercusion del impuesto frente
al cobro por entidades de crédito del total de la deuda
en el debe, constituyendo una entrada de efectivo en
su circulante.

Caso B: Para esta situacion suponemos que el deudor
solamente abona 605€ a la compania aseguradora an-
tes de la indemnizacion (ver asiento Recobro Ex Ante a
fecha 1-4-1) por lo que tras haberse agotado la via amis-
tosa, la aseguradora declara el siniestro como fallido
definitivo; para el caso que nos ocupa y por el importe
impagado de 605€, la compafia decide no interponer
demanda contra el deudor porgue entiende, tras haber
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indemnizado al asegurado (Ver asiento de indemniza-
cion a 1-5-1), que el crédito es de dificil recuperacion y
los gastos judiciales van a ser elevados.

Al declarar la compania fallido definitivo, haremos:

X
60,5€ (65) Pérdida de Créditos a)
comerciales incobrables

(lientes de Dudoso Cobro (43)  60,5€

X
Observamos que aparece reflejada una cuenta del Gru-
po VI, (650) Pérdida de Créditos Comerciales Incobra-
bles que representa el 10% del impago definitivo (605€),
gue es la parte no garantizada de la pdliza de Seguros-
recordemos que el porcentaje de garantia era el 90%.

Ahora el asiento resumen del caso B a diferencia del
caso A seria:

X
1.149,5€  (52) Bancosy/oEnt. Cto  a)
60,5€  (65) Pérdida de C. Com. Inc.

X

Venta de Mercaderfas (700) 1.000€
HH.PP IVA Repercutido (477) 210€

En el debe nos encontramos con un saldo en la cuenta
(520) Bancos, por valor de 1149,50€ correspondientes
a 605€ del recobro | mas los 544,5€ procedentes de la
indemnizacion de la compafia y la cuenta (650) Pérdi-
da de Créditos Comerciales Incobrables por 60,5€ (10%
de 605€) que es la parte no garantizada aplicada al
impago mientras que en el haber quedaria reflejada la
venta con el IVA correspondiente.

Finalmente para el caso C, es el mas extremo de
todos, el deudor no abona cantidad alguna, por lo
que en tiempo prudencial la aseguradora decide ca-

lificar el siniestro como fallido definitivo, los asien-
tos de venta y declaracion del aviso de insolvencia
provisional serian idénticos a los casos Ay By so-
lamente diferiria en los asientos que mostramos a
continuacion.

El 1-5-1la compania indemnizaria el 90% de la totalidad
de la deuda, ya que hasta la fecha no se ha registrado
recobro alguno.

X
1.089€ (52) Bancos y/o Ent. Cto. a)
121€  (43) Clientes de Dudoso Cobro

X

Deudores (44) 1.210€

Meses después, tras haberse hecho las gestiones opor-
tunas para la recuperacion del crédito, incluidas una
interposicion de procedimiento monitorio, y dada la
insolvencia del deudor, la compafia decide calificar el
siniestro como fallido definitivo.

X
121€  (65) Pérdida de Créditos a)  Clientes de Dudoso Cobro (43) 121€
comerciales incobrables

X
Observamos que la parte no garantizada por la ase-
guradora, esto es, el 10% de 1.210€ (impago total) se
lleva a la cuenta (65) Pérdida de Créditos Comerciales
Incobrables.
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El asiento resumen del caso C quedaria como sigue:

X
1.089€ (52) Bancosy/oEnt.Cto @)
121€  (65) Pérdida de C. Com. Inc.

X
El debe reflejaria la indemnizacion por el 90% del crédi-
to total, es decir, .089€ en la cuenta (520) Bancos vy la
parte no garantizada del impago, esto es, 121€ (10% de
1.210€) en la cuenta (650) Pérdida de Créditos Comer-
ciales Incobrables mientras que el haber registraria la
venta propiamente dicha con el IVA repercutido.

Venta de Mercaderias (700) 1.000€
HH.PP IVA Repercutido (477) 210€

4. Impacto Fiscal

En este apartado planteamos los efectos fiscales que
produce la parte no cubierta por la compafia de se-
guros cuando se produce la insolvencia definitiva asi
como su impacto en el principal impuesto a tributar
por las sociedades, esto es, el Impuesto de Sociedades.
Segun Rey (2013) el articulo 12.2 del TRLIS establece la
deducibilidad de las pérdidas por deterioro de los cré-
ditos derivados de posibles insolvencias de deudores,
siempre y cuando en la fecha del devengo del impues-
to, se cumpla:

1. Que haya transcurrido un plazo de seis meses des-
de el vencimiento de la obligacion.

2. Que el deudor esté declarado en situacion de con-
Curso.

3. Que el deudor esté procesado por un delito de alza-
miento de bienes.

4. Que el crédito haya sido reclamado judicialmente
o sobre el mismo se haya suscitado litigio de cuya
resolucion dependa su cobro.

Sin embargo, aun produciéndose las circunstancias an-
teriores, no serdn deducibles fiscalmente las pérdidas
respecto de dichos créditos en los siguientes casos,
excepto que sean objeto de un procedimiento judicial
o arbitral y verse sobre su existencia y cuantia (Rey,
2013):

1. Sea adeudado o esté afianzado por entidades de
derecho publico.

2. Estén garantizados mediante derechos reales, pac-
to de reserva de dominio y derecho de retencion,
excepto en los casos de pérdida o envilecimiento
de la garantia.

3. Los garantizados mediante un contrato de seguro
de crédito o caucion.

4. Los afianzados por entidades de crédito o socieda-
des de garantia reciproca.

5. Los gue hayan sido objeto de renovacion o prorro-
ga expresa.

Por ultimo, otra de las normas que establece el TRLIS
vigente es la no deducibilidad de las dotaciones globa-
les aunque el actual TRLIS si permite como excepcio-

La indemnizacion es un
porcentaje que puede osci-
lar entre un 50% vy un 90%

segun fuerza negociadora
con la aseguradora, pero
nunca un 100%

nalidad la deducciéon de dotaciones globales por insol-
vencias a las entidades de reducida dimension (articulo
112 del TRLIS) hasta el limite del 1% sobre los deudores
existentes a la conclusion del periodo impositivo.

5. Conclusiones

La indemnizacion es un porcentaje que puede oscilar
entre un 50% y un 90% segun fuerza negociadora con
la aseguradora, pero nunca un 100% y ademas jamas
puede ser a primer requerimiento, sino segun figuren
en las condiciones particulares de la podliza.

El seguro de crédito estd cumpliendo la funcién so-
cial de asumir el impacto de la oleada de impagos,
posibilitando que miles de empresas indemnizadas,
Cuyos riesgos estaban cubiertos, continden mante-
niendo relaciones comerciales. Este impacto estd
provocando ya un desajuste de la siniestralidad, para
la que el sector se ha preparado durante los afios de
bonanza del ciclo, reforzando significativamente su
solvencia y capacidad de prevision a través de reser-
vas como la de estabilizacion. Paralelamente, las ta-
sas de prima estan evolucionando proporcionalmen-
te a los riesgos de impago que plantea la crisis actual
y se estd produciendo unas mayores restricciones a
efectos de concesion de clasificacion crediticia, pero
la reduccion de la actividad y reconversion forzosa
por la que pasan algunos estad afectando ya a muchas
de las firmas activas que los componen. Se trata de
una tesitura dificil producida por causas exdgenas,
como la intensa disminucion de la oferta monetaria
y financiera a nivel mundial, y enddgenas, como el
modelo de expansidn y la estructura patrimonial de
algunas empresas, que no puede resolver el seguro
de crédito, pero si cuantificar y estratificar al maximo
nivel de detalle.
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NUESTRO COLEGIO

EL COLEGIO PREMIADO CON EL “MICROFONO DE PLAT " DE LA
ASOCIACION DE PROFESIONALES DE RADIO Y TELEVISION D€

LA REGION DE MURCIA

La Asociacion de Profesionales de Radio y TV de la Re-
gion de Murcia ha concedido este Premio al Colegio,
por el ejemplo de modelo cooperativo llevado a cabo
en el proceso de unificacion de los Colegios de Econo-
mistas y Titulados Mercantiles, proceso que el jurado
del Premio ha calificado de ejemplar.

Al acto de entrega asistieron Ramon Madrid y José
Vidal como decanos que lideraron la transicion ha-
cia el nuevo Colegio Oficial; ambos Decanos, en sus
intervenciones, destacaron que el proceso seguido
ha servido de referencia a otras Comunidades Auto-
nomas y ha sido fruto de la generosidad de todos
los que en su momento componian las Juntas de go-
bierno y que ahora todos formamos parte del nuevo
Colegio.

El Microfono de Plata lo recibieron de manos del cono-
cido empresario Tomas Fuertes, en la celebracion de la

XXX edicion de los Premios Antenas y Micréfonos de
Plata que tuvo lugar el pasado mes de noviembre en el

Teatro Circo de Murcia.

JORNADA “RETOS DE LAS COOPERATIVAS. ANALISIS DE LA
NORMATIVA CONTABLE Y FISCAL"

Intensa Jornada sobre los grandes retos de las Coope-
rativas celebrada el pasado mes de junio, con la colabo-
racion de CAJAMAR, UCOMUR y FECOAM, en la que se
analizé en profundidad, por un lado, la normativa con-
table y fiscal que les afecta, y por otro se expusieron los
grandes retos ante los que se enfrentan.

La Jornada fue presentada por la Consejera de Agri-
cultura, Adela Martinez-Cacha, junto al Decano, Ramon
Madrid. En el acto participaron el Director Territorial de
Cajamar, Jesus Lopez, el Presidente de Ucomur, Juan
Antonio Pedrefo, y el Presidente de Fecoam, Santiago
Martinez.

En el transcurso de la jornada participaron como po-
nentes, entre otros, el Director de Negocio Agroalimen-
tario y Cooperativismo de CajaMar, Roberto Garcia; el
Profesor de Economia Financiera de la Universidad de

Valencia, Fernando Polo; Narciso Arcas, Director de la
Catedra de Cajamar de Cooperativismmo Agrario y Do-
mingo Garcia, Catedratico de Economia Financiera de
la UPCT.
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ENTREGADO A ANDRES CARRILLO, CONSEJERO DE HACIENDA
EL ESTUDIOS SOBRE FINANCIACION AUTONOMICA ELABORADO

POR EL CONSEJO GENERAL

El pasado 18 de julio, Ramoén Madrid, Decano, entregd
al Consejero de Hacienda, Andrés Carrillo, el Estudio
elaborado por el Consejo General de Economistas “Fi-
nanciacion Autondmica de Régimen Comun: una refor-
ma necesaria”.

Ramon Madrid, en su intervencion sefald que el estudio
estd a disposicion de la Asamblea Regional y de todos
los partidos politicos, con el fin de colaborar en el nece-
sario cambio del Sistema de Financiacion Autonémico.
También destacd que lo mas importante que refleja el
estudio, es la necesidad de definir los niveles de gasto
en sanidad, educacion, etc., para que las Comunidades
Autonomas tengan un punto de partida.

Por su parte el Consejero de Hacienda, Andrés Carri-
llo, incidio en la necesidad de reformar el Sistema de
Financiacion Autondmica porque “es injusto vy trata de
manera desigual a las Comunidades Autonomas para

En el transcurso de la Cena Anual 2016, celebrada el pasado
mes de octubre, el Colegio entregd los Economos de Plata
y Bronce a los companeros que han cumplido 25 y 15 afios
de permanencia colegial, como homenaje a su fidelidad
con la Institucion y al servicio que prestan a la sociedad.

En Decano en su intervencion destaco el trabajo de los
73 economistas que han recibido este afio el reconoci-
miento a su labor diaria en los dmbitos de la industria,
las instituciones y en sus despachos profesionales.

En esta edicion también se entregados dos mencio-
nes especiales de caracter institucional a Juan Antonio
Campillo, de BMN vy José Manuel Candela, del Banco
de Sabadell, por la importante labor desarrollada por
ambos en sus entidades financieras en “pro” de la eco-

nomia de la Region.

financiar sus servicios basicos, sanidad, educaciéon y
gasto social”.

El citado Estudio se entrego a los medios de comunica-
cion y remitié al Consejo Econdmico y Social de la Re-
gion de Murcia, Asamblea Regional, partidos politicos y
otros organismos publicos.

Contando con la asistencia del Consejero de Hacienda,
Andrés Carrillo, que felicitd a los economistas en ge-
neral, indicando que ellos forman parte esencial de los
profesionales que “han conseguido desde numerosas

]
l
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empresas murcianas, triplicar las exportaciones duran-
te la crisis”. También destaco la continua colaboracion
del Colegio con las Instituciones, valorando el intercam-
bio de informacion técnica que en definitiva favorece a
la sociedad murciana.

Al acto asistieron jueces de lo Mercantil de Murcia,
M. Dolores de las Heras y Juan José Hurtado; los Rec-

JUNTA GENERAL DEL COLEGIO

tores de la Universidad de Murcia y la Universidad
Politécnica de Cartagena, José Orihuela y Alejandro
Diaz; asi como el Decano del Colegio de Abogados de
Murcia, Francisco Martinez-Escribano; y Salvador Ma-
rin, Presidente de COFIDES, entre otras personalida-
des. También estuvieron en la mesa presidencial José
Chumillas, de Cajamar y José Antonio Fernandez, de
Caja Rural Central, entre otros.

Aprobacion del Presupuesto del Colegio para 2017 y entrega
del Certificado de Colegiacion a los nuevos compaiieros

Ultima del ejercicio 2016, tuvo lugar el 14 de diciembre
y en ella se aprobo el Presupuesto del Colegio para el
ejercicio 2017, asi como se nombraron a los Auditores
para el ejercicio 2016.

En sus intervenciones, Ramdn Madrid, Decano y José
Antonio Alarcon, Tesorero, indicaron que lo mas impor-
tante a resaltar ha sido que el proceso de unificacion
se ha logrado con éxito y hay una consolidacion fun-
damental para la corporacion. Por tanto, se viene de
un proceso de enajenacion de activos y de inversion
importante, y ahora toca concentrase en las necesida-
des cotidianas del colectivo; adelantaron gue uno de
los objetivos basicos es potenciar la formacion de la
Escuela de Economia, bajando los precios de matricu-
la para los colegiados, ademas de informar que ya se
estan creando grupos de trabajo de gran interés y que
sin duda serd un nuevo motor para la actividad de la
Institucion.

En el acto complementario tuvo lugar la Conferencia
gue ofrecid José Lujan, Presidente del CES sobre los
“Objetivos y Funciones del Consejo Econémico y
Social de la Region de Murcia”. En su intervencion
destacd que el CES es un érgano consultivo del Go-
bierno Regional y que ejerce esa tarea, con la partici-
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pacion de agentes sociales y econdmicos. La Confe-
rencia fue retrasmitida en directo por “Streaming”, un
nuevo servicio que el Colegio pone en marcha para
facilitar al Colectivo su participacion en la actividad
colegial.

También se procedid a la entrega del Certificado de
Colegiacion e Insignia del Colegio a |os nuevos com-

paneros incorporados durante 2016.

9 " il

economistas

PEDRO SOTO, NUEVO DIRECTOR DE LA ESCUELA DE ECONOMIA
DEL COLEGIO PRESENTA LA PROGRAMACION 2016/2017

El nuevo Director de la Escuela de Economia, Pedro
Soto, presentd en una entrevista recogida en el Boletin
Electréonico del Colegio la programacion de la Escuela
de Economia para el Curso Académico 2016/2017.

En su intervencion destacd que el reto de esta Pro-
gramacion es continuar ofreciendo una formacion de
calidad dirigida a profesionales, al tiempo que ofertar
formacion especifica a emprendedores y a nuevos eco-
nomistas. El objetivo es mejorar sus opciones de futuro
en un escenario muy especializado y de competitividad
voraz como el actual.

También explicd que esta programacion cuenta con
ayudas a la formacion procedentes Fundacion Estatal
para la formacion en el Empleo, que se hacen efectivas
mediante bonificaciones en las cotizaciones de la Se-
guridad Social. Ademas y como viene siendo habitual,
la Escuela ofrece un descuento adicional del 10% a co-
legiados y pre colegiados en situacion de desempleo.

Pedro Soto, Titular, acreditado Catedratico de Univer-
sidad, del Departamento de organizacidén de Empresas
y Finanzas de la Universidad de Murcia, actualmente
ocupa el puesto de Coordinador del Vicerrectorado
de Transferencia, Emprendimiento y Empleo de la UM,
coge el testigo de la anterior Directora, Mercedes Ber-
nabé, a la cual le agradece su constante apoyo y dis-
posicion.
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SERVICIO DE ESTUDIOS
ECONOMICOS SEE

JOSE CARLOS SANCHEZ DE LA VEGA, NUEVO DIRECTOR TECNICO
DEL BAROMETRO, PRESENTA EL INFORME NUMERO 20, CON EL

QUE SE CUMPLEN 10 ANOS DE EDICION

Este estudio, que ahora cumple 10 afos, se ha conver-
tido en una referencia imprescindible en la toma de de-
cisiones estratégicas de cualquier organismo publico o
privado, reflejando la evolucion econdmica del ultimo
decenio, gracias al analisis de las respuestas emitidas
por los encuestados en cada edicion.

Fue presentado en Rueda de Prensa el pa-
sado 20 de junio por su nuevo Director,
José Carlos Sanchez de la Vega, Doctor
en Ciencias Econdmicas y Empresariales
y Profesor Titular en el Departamento de
Economia Aplicada de la Universidad de

Murcia, ademas de estar integrado en el

grupo de investigacion de la UM “Econo-

mia Regional y Desarrollo Local”.

economista
Comps Che o a By

L L)

CONVENIOS DE COLABORACION

UNIVERSIDAD DE MURCIA
PARA EL DESARROLLO DE
ESTUDIOS SOBRE EL SECTOR
PUBLICO REGIONAL

Convenio que, a través de la Catedra de la Hacienda
Territorial de la Universidad de Murcia y el Servicio de
Estudios Econdmicos del Colegio, promoverad y poten-
ciard el area del Sector Publico Regional, con el objetivo
de ofrecer un mayor conocimiento de la fiscalidad, los
presupuestos y la financiacion autondmica.
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CONSEJERIA DE CULTURA -
AUDITORIO “VICTOR
VILLEGAS”

Firmado a través del Instituto de las Industrias Cultura-
les y de las Artes (ICA) ofrece a los colegiados impor-
tantes descuentos y ventajas en la programacion del
Auditorio Regional.
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EL COLEGIO PRESENTE

EN LA SOCIEDAD

NC7

Jornada “Decreto-Ley de medidas para
la liberalizacion econdmica y la simplifi-
cacion administrativa”. Mayo 16

Visita a la Junta de Gobierno del Presi-
dente y el Consejero del Consejo de la
Transparencia, José Molina y José Anto-
nio Cobacho. Mayo 16

Circulo de Economia. Conferencia de Luis
Maria Linde, Gobernador del Banco de
Espana. Junio 16

Cémara de Comercio de Murcia, reunién
miembros de la Corte de Arbitraje 2016.
Junio 16

Universidad de Murcia, VII Olimpiada de
Economia y Empresa de la Region de
Murcia para los alumnos de Bachillerato.
Junio 16

Jornada - Presentacion del Plan Juncker
en la Region de Murcia. Junio 16

Reunién con el Consejero de Fomento e
Infraestructuras, Pedro Rivera Barrachina
para presentarle los informes elaborados
por los grupos de trabajo de urbanismo vy
mediacion hipotecaria del Colegio. Junio 16

Junta General Extraordinaria, toma de
posesion de la nueva Junta de Gobiernoy
Junta de Garantias del Colegio. Junio 16

Visita de Joaquin Sanchez-Rex, Direc-
tor Gerente y Antonio Ballester Lopez,
Presidente de la Fundacion Universidad
Empresa de la Region de Murcia - ENAE.
Julio16

Reunion con Alejandro Zamora Lopez-
Fuensalida, Director General del Servi-
cio Regional de Empleo, para poner en
marcha iniciativas que tengan que ver
con el empleo vy la formacion al colectivo.
Julio 16

Reunion con el Director General de Sim-
plificacion de la Actividad Empresarial
y Economia Digital, Francisco Abril. Ju-
nio 16

Reunidon con el equipo econdmico del
Consejero de Hacienda, Andrés Carrillo,
para informar de la entrada en vigor de
la Ley 39/2015, Procedimiento Adminis-
trativo Comun de las Administraciones
Publicas. Octubre 16
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Proyecto “Creatividad y Generacién de
Modelos de Negocio - CREAMOS) 7, ini-
ciado en el IES Los Albares de Cieza. Ac-
tividad conjunta entre la UPCT, la Delega-
cion de Zona de la Vega Media y Rio Mula
y la Consejeria de Educacioén. Octubre 16

Stand Informativo en la Jornada del Ins-
tituto de Fomento, "Dfa de la Persona
Emprendedora 2016”, celebrado en Car-
tagena. Octubre 16

Jornada Practica de Auditoria sobre
el Manual de Control de Calidad del
REA+REGA impartida por Txema Valde-
cantos y Federico Dias, Presidente del
Comité de Normas y Procedimientos vy
Director del Departamento de Control de
Calidad del REA+REGA, respectivamen-
te. Octubre 16

Inicio del lll Ciclo de Economia y Cine con
la proyeccion de la Pelicula Exam. Octu-
bre 16

—

Seminario sobre la nueva Ley de Audi-
toria, impartico por Enrique Rubio, Sub-
director General de Normas Técnicas de
Auditoria, y actual Presidente del ICAC.
Octubre16.

Mesa Redonda “Los profesionales sanita-
rios, de la educacion y del turismo ante
la incertidumbre del Brexit”, dentro de la
Jornada “El Brexit”, organizada por el Co-
legio de Graduados Sociales y la Escuela
de Practica Laboral de la Universidad de
Murcia. Noviembre 16

Carmelo Vera, Director Regional del Ban-
co de Sabadell, visita nuestra Sede. No-
viembre 16

Visita de Olga Garcia, nueva Directora
Territorial del Banco Mare Nostrum. No-
viembre 16

50 Aniversario de Caja Rural Regional.
Encuentro Empresarial “Presente y Futu-
ro de la Region de Murcia”. Noviembre 16

Facultad de Economia y Empresa. Mesa
Redonda “Salidas Profesionales”. No-
viembre ‘16

Ciclo Economia y Cine. Proyeccion “La
Gran Apuesta”. Diciembre 16

Inicio del Il Ciclo de Charlas de difusion de
la cultura financiera dirigido a los alumnos
de Bachiller de la Region. “La importancia
del Marketing y la RSE en el desarrollo de
las empresas”. Diciembre 16
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Las reservas de
nivelacion y de
capitalizacion en las

PYMES

Rosario Pallarés Rodriguez
Maria del Mar Jiménez de Cisneros Quesada

Universidad de Granada

1. Introduccion

El objetivo de este trabajo es analizar las reservas de
nivelacion y de capitalizacion en las PYMES, desde el
punto de vista fiscal y contable, para comprobar si la
capitalizacion de las empresas y la minoracion de la
efectiva tributacion de estas entidades, de un 25% a un
22,5% por cada una de las reservas es posible, y si ade-
mas ello conlleva a mejorar la competitividad de estas
empresas de tal manera que sigan contribuyendo a la
creacion de empleo.

La reserva de capitalizacion debe contribuir a reforzar
la actual fragilidad de los fondos propios de las PYMES,
pero considerando necesaria la aprobacion de alguna
medida que favorezca la neutralidad en la captacion de
la financiacion empresarial. Esta reserva, al aplicar el li-
mite a la compensacion de bases imponibles negativas
sobre la base imponible existente antes de aplicar la
reserva de capitalizacion, amplia el incentivo fiscal al
ahorro. Por su parte, la reserva de nivelacion permite
el diferimiento de la tributacion de un 10% de la base
imponible, hasta un plazo maximo de cinco afios.

Con estos incentivos se persiguen alcanzar tanto obje-
tivos de politica econdmica como objetivos de politica
fiscal. Con los primeros, estas medidas pretenden favo-
recer la capitalizacion de las PYMES disminuyendo el
endeudamiento. Hoy podemos afirmar que la situacion
de crisis econdmica y financiera que padecemos en
nuestro pais viene en gran medida motivada por el alto
endeudamiento, tanto publico como privado. La ratio

! Las entidades que apliquen las dos reservas pueden dejar el tipo de
gravamen efectivo en el 20%.

de deuda empresarial sobre el PIB que a mediados de
los afos noventa era inferior a la de otros paises de
nuestro entorno va aumentando paulatinamente v, a fi-
nales de 2013, se encuentra situado en el 128% del PIB,
casi 30 puntos por encima de la media de la UEM (Mal-
varez y Martin, 2015). Con los segundos, se pretende
equiparar el tratamiento fiscal de la financiacion ajena
y propia de las entidades, logrando la neutralidad fiscal
de las fuentes de financiacion. No obstante, la diferen-
cia de tratamiento fiscal entre la financiaciéon propia y
la financiacion ajena es un aspecto del modelo de im-
posicion sobre las sociedades elegido por el legislador
espanol, que toma como punto de partida el resultado
contable, que se obtiene por diferencia entre los ingre-
sos y los gastos imputables al mismo, aumentos vy dis-
minuciones, respectivamente, del patrimonio neto de la
empresa durante el ejercicio, siempre que no tengan
su origen en aportaciones de los socios o propietarios
(Malvarez y Martin, 2015). De este modo, en el ambi-
to contable, la retribucion del capital-propiedad de la
empresa no constituye gasto del ejercicio, lo que no
implica que ello deba tener el mismo tratamiento fiscal.
No obstante, y en opinion de Malvarez Pascual, si se
podria llegar a un equilibrio entre la financiacion pro-
pia y la financiacion ajena por la via extrafiscal, ya que
una equilibrada combinacion de la financiacion propia

La reserva de capitalizacion
debe contribuir a reforzar la

actual fragilidad de los fon-
dos propios de las PYMES
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con la ajena puede permitir a las empresas una mayor
solvencia y una mejor situacién para afrontar la crisis
econdmica.’.

2. Aplicacion de las reservas en las PYMES

La reserva de capitalizacién supone una reduccion de
la base imponible del 10% del importe del incremento
de los fondos propios. El importe que no pueda redu-
cirse por superar el limite sobre la base imponible su-
pondrd cantidades pendientes que podran ser objeto
de aplicacion o reduccion en los periodos impositivos
gue finalicen en los dos afios inmediatos y sucesivos al
cierre del periodo impositivo en que se haya generado
el derecho a la reduccion.

El incremento de los fondos propios viene determina-
do, en virtud del art. 25.2 de la LIS, por la diferencia
positiva entre los fondos propios existentes al cierre
del ejercicio sin incluir los resultados del mismo, vy los
fondos propios existentes al inicio del mismo, sin incluir
los resultados del ejercicio anterior. Esta forma de de-
terminar el incremento de los fondos propios busca,
efectivamente, que para el calculo de esta reserva se
tenga en cuenta solamente el incremento real de esos
fondos, porgue si tuviéramos en cuenta los resultados
del ejercicio, antes de que se acuerde su distribucion,
forman parte de los fondos propios, pero, por otra par-

2 Véase también el Informe Mirrlees, publicado en la Editorial Ramoén Are-
ces, Madrid, 2013 y el Informe de 2014 de la Comision de Expertos para la
reforma del sistema tributario espanol.

te, una vez que se apruebe la distribucion de los mis-
mos, la parte que no se reparta entre los socios, seguira
formando parte de los fondos propios, y es por lo que,
para evitar esta duplicidad, se eliminan los resultados
del ejercicio pendientes de aplicacion existentes al ini-
cio y al final del periodo impositivo. Y por otro lado,
con la formula establecida se evita computar las mo-
dificaciones cualitativas en las partidas que componen
los fondos propios, por ejemplo, la transformacion en
reservas de un remanente de ejercicios anteriores, pues
ya el remanente formaba parte de los fondos propios.

No obstante, a efectos de la determinacion del incre-
mento de los fondos propios, el apartado 2 del art. 25
establece que no se consideren determinados concep-
tos, que contablemente si que pueden dar lugar a un
incremento de los fondos propios. Entre los fondos
propios no incluimos:

1. Las aportaciones de los socios. Dentro de este
apartado hemos de incluir no sdlo la cifra del capital
social, sino que también cualquier partida integran-
te de los fondos propios que tenga su origen en
aportaciones realizadas por los socios.

2. Las ampliaciones de capital por compensacion de
créditos. Contablemente, en estos casos, se produ-
ce la transformacion de partidas de pasivo en capi-
tal, produciendo un aumento de los fondos propios.

3. La ampliacion de fondos propios por operaciones
con acciones propias o de reestructuracion. Las
acciones propias producen determinados efectos
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La reserva de capitalizacion
supone una reduccion de la

base imponible del 10% del
importe del incremento de
los fondos propios

contables en relacion con los fondos propios. La ad-
quisicion de las acciones propias obliga a dotar una
reserva indisponible cuando se adquieran acciones
de la sociedad dominante y mientras no se enaje-
nen. Por otro lado, las acciones propias en poder
de una sociedad pueden ser amortizadas, alteran-
dose los fondos propios, y finalmente las acciones
propias pueden ser enajenadas y ello también re-
percutird en los fondos propios. Ninguna de estas
acciones se tendra en cuenta a la hora de calcular el
incremento de los fondos propios. En cuanto a las
operaciones de reestructuracion, entendiendo por
ello el programa de actuacion planificado y contro-
lado por la empresa que produce un cambio signi-
ficativo en el alcance de la actividad llevado a cabo
por la empresa o en la manera de llevar la gestion
de su actividad, tampoco tendrd incidencia en el
calculo del incremento de los fondos propios.

4. Las reservas legales o estatutarias. No se tienen en
cuenta, a la hora de calcular el incremento de los
fondos propios, porque estas reservas no son vo-
luntarias, y no parece Idgico otorgar beneficio fiscal
sobre una conducta debida por razén de la ley o de
los estatutos de la sociedad.

5. Lasreservas indisponibles que se doten por reserva
de nivelacién en caso de PYMES v la reserva para
inversiones en Canarias. La justificacion a esta ex-
clusion es que estas reservas ya gozan de su propio
incentivo fiscal, por lo que se excluyen para no du-
plicar el beneficio fiscal sobre una misma reserva.

6. Los fondos propios correspondientes a la emision
de instrumentos financieros compuestos. En este
concepto se incluye todo instrumento financiero no
derivado que incluya un componente de pasivo y
otro de patrimonio neto simultdaneamente, debien-
do la empresa, conforme al PGC, reconocer, valorar
y presentar por separado cada uno de esos compo-
nentes (obligaciones convertibles en acciones o las
opciones sobre acciones propias).

7. Los fondos propios por variacion en activos por im-
puesto diferido derivadas de la disminucién o au-
mento del tipo de gravamen.

Asi, el importe del incremento de los fondos propios
coincidird con el importe de los resultados del ejerci-
cio anterior que se decida mantener entre los fondos
propios por voluntad propia. Se producird, por tanto,
un incremento de los fondos propios, cuando los resul-
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tados del ejercicio anterior se apliqguen a cualquiera de
las siguientes partidas:

1. Reservas voluntarias.

2. Remanente.

3. Compensacion de pérdidas de ejercicios anteriores,
siempre que dicha compensacidén no responda a
una obligacion legal.

4. Capital social. En este caso se computaria como
incremento de los fondos propios el aumento del
capital social como consecuencia de la entrega a
los socios de acciones liberadas, siempre que la am-
pliacion de capital se efectle con cargo a los resul-
tados no distribuidos del ejercicio anterior.

5. Reserva de capitalizacion. Es discutible, pero épo-
demos incluir entre los fondos propios para calcular
el importe de la reserva de capitalizacidn la propia
reserva de capitalizacion de ejercicios anteriores?
La respuesta a este interrogante podria ser positi-
va en base a dos argumentaciones. Una, el propio
articulo 25 de la LIS no excluye expresamente del
computo de los fondos propios a la reserva de ca-
pitalizacion. Y dos, ese mismo articulo 25, y para
calcular el importe de los fondos propios, si excluye
expresamente el importe de la reserva de nivelacion
de las PYMES. De este modo, entendemos que si el
legislador no hubiera querido que el importe de la
propia reserva de capitalizacidon de ejercicios ante-
riores no contara entre los fondos propios lo podia
haber indicado expresamente como si lo ha hecho
con la reserva de nivelacion (Blasco, 2015).

Esta reserva de capitalizacion tiene como limite el 10%
de la base imponible positiva previa a la reduccion de
este incentivo y a la integracion de los ajustes por do-
taciones de deterioro de créditos por insolvencias y
por dotaciones y aportaciones a sistemas de prevision
social que hayan generado activos por impuestos dife-
ridos que hayan superado el Iimite legalmente estable-
cido’ y a la compensacién de bases imponibles negati-
vas. En el supuesto de insuficiencia de base imponible,
las cantidades pendientes podrdn aplicarse en los dos
afos inmediatos y sucesivos, conjuntamente con la del
propio ejercicio con el mismo Iimite.

Dos son los requisitos que se han de cumplir para apli-
car esta reserva de capitalizacion:

1. Elincremento de los fondos propios se ha de man-
tener durante un plazo de cinco anos desde el cierre
del periodo impositivo al que corresponda la reduc-
cion, salvo por la existencia de pérdidas contables
en la entidad.

2. Dotar una reserva por el importe de la reduccion,
que debera figurar en el balance con absoluta sepa-
racion y titulo apropiado e indisponible durante un
plazo de cinco anos.

3 Articulo 11, apartado 12 de la LIS.
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No obstante, no se entiende que se dispone de la re-
serva cuando el socio o0 accionista ejerza su derecho a
separarse de la entidad, o cuando la reserva se elimine,
total o parcialmente, como consecuencia de opera-
ciones de reestructuracion, o cuando la entidad deba
aplicar esta reserva en cumplimiento de una obligacion
legal. Obviamente el incumplimiento de alguno de esos
requisitos conllevard la regularizacion de la situacion
tributaria de la entidad, con los respectivos intereses
de demora.

Desde un punto de vista contable, la empresa que
ejercite el derecho a la reduccién de la base imponible
como consecuencia del incremento de los fondos pro-
pios viene obligada a dotar una reserva por el importe
de esa minoracion. Su reconocimiento contable en el
balance es a través de una reserva incluida en el sub-
grupo 11 del PGC, que lleve como titulo “Reserva de ca-
pitalizacion”. La Resolucion del ICAC de 9 de febrero de
2016, por la que se desarrollan normas de registro, valo-
racion y elaboracion de las cuentas anuales para la con-
tabilizacion del Impuesto sobre Beneficios, sefiala que
“la reserva de capitalizacion se tratard como un menor
impuesto corriente. Ademas, en los casos de insufi-
ciencia de base imponible, las cantidades pendientes
originarian el nacimiento de una diferencia temporaria
deducible con un régimen contable similar a las que
traen causa de las deducciones pendientes de aplicar
por insuficiencia de cuota. Por ultimo, en el supuesto de
gue se produjese el incumplimiento de los requisitos la
empresa deberia contabilizar el correspondiente pasivo

por impuesto corriente®”.

De acuerdo con el PGC, en la memoria anual de las
cuentas anuales deberd darse cuenta de la indisponibi-
lidad de la reserva.

Si por insuficiencia de base imponible en el periodo en
el que se produce el incremento de los fondos propios
guedaran cuantias pendientes de aplicacion de la re-
serva de capitalizacion, debera reconocerse un activo
por impuesto diferido, y en la memoria se informara so-
bre los criterios utilizados para su registro y valoracion.
Asimismo, la existencia de esta ventaja fiscal determi-
nard que deba facilitarse en la memoria la informacion
sobre el importe del activo por impuesto diferido de-
rivado de la existencia de la reserva de capitalizacion
pendiente de aplicar, especificando la antigledad vy el
plazo previsto de recuperacion fiscal del crédito impo-
sitivo (Malvarez y Martin, 2015).

Con la reserva de nivelacion lo que se pretende es fa-
vorecer la competitividad vy la estabilidad de las empre-

4 ¥ en consecuencia también ha de tenerse en cuenta la Resolucién de

26 de febrero de 2016 de la Direccion General de los Registros y del No-
tariado, por la que se modifican los modelos establecidos en la Orden
JUS/206/2009, de 28 de enero, por la que se aprueban nuevos modelos
para la presentacion en el Registro Mercantil de las cuentas anuales de los
sujetos obligados a su publicacién.

Desde un punto de vista
contable, la empresa que
ejercite el derecho a la
reduccion de la base impo-
nible como consecuencia

del incremento de los fon-
dos propios viene obligada
a dotar una reserva por el
importe de esa minoracion.
"Reserva de capitalizacion”.

sas espanolas, permitiendo reducir el tipo de gravamen
hasta el 22,5%, y difiriendo durante cinco afos la tribu-
tacion de la reserva constituida. Se minora la tributacion
de un determinado periodo impositivo respecto de las
bases imponibles negativas que se vayan a generar en
los cinco anos siguientes, anticipando en el tiempo la
aplicacion de las futuras bases imponibles negativas, y
si no se obtuvieran, difiriendo la tributacion al quinto
afo. Los requisitos que se exigen para ello son:

1. La reserva ha de ser indisponible. No se entiende
gue se ha dispuesto de la reserva cuando el socio
O accionista ejerza su derecho a separarse de la
entidad, cuando la reserva se elimine, total o par-
cialmente, por una operacién de reestructuracion
empresarial o cuando deba aplicarse la reserva en
virtud de una obligacion legal’.

2. Se aplica solamente a entidades de reducida di-
mension que tributen al tipo general del 25%.

El incumplimiento de alguno de los requisitos con-
lleva la integracion en la cuota integra del periodo
impositivo en que tenga lugar el incumplimiento de
la cuota integra correspondiente a las cantidades
qgue hayan sido objeto de minoracion incrementadas
en un 5%, ademas de los intereses de demora. Este
incumplimiento puede deberse a varias causas. Por
ejemplo, aplicar una reduccion a la base imponible
excesiva o improcedente, no dotar la reserva indis-
ponible o hacerlo de forma insuficiente o disponer
de la reserva antes de lo permitido (Lasarte y Jimé-
nez, 2015).

Contablemente se ha de dotar una reserva indisponible
por el importe de la minoracion de la base imponible. Si
no de dota la reserva, la minoracion esta condicionada
a que la misma se dote con cargo a los primeros resul-
tados positivos de ejercicios siguientes respecto de los
que resulte posible realizar esta dotacion, y desde ese

5 Véase lo que hemos dicho en el mismo sentido para la reserva de ca-
pitalizacion.
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momento empezaria a contar el plazo de cinco anos
para la aplicacion de la reserva. En la medida en que
se aplique la reserva por compensacion de bases im-
ponibles negativas, ese importe podra ser ya de libre
disposicion para la entidad.

En igual sentido que hemos dicho para la dotacion de
la reserva de capitalizacion, la dotacién de la reserva
de nivelacion se hard dentro del subgrupo 11 vy llevara
por titulo “Reserva de nivelacion de bases imponibles”.
La misma Resolucion del ICAC de 9 de febrero de 2016
indica gue “la reserva de nivelacion se configura como
un incentivo fiscal del régimen especial de empresas de
reducida dimension para las entidades que apliquen el
tipo de gravamen del 25% que podran minorar su base
imponible positiva hasta el 10% de su importe, lo que
permite a la empresa diferir la tributacion a la espera de
gue surja una base imponible negativa o a que transcu-
rra el plazo de cinco anos sin que se hayan generado
pérdidas fiscales”.

En este caso, desde un punto de vista estrictamente
contable, al minorarse la base imponible podria iden-
tificarse una diferencia temporaria imponible asocia-
da a un pasivo sin valor en libros pero con base fiscal,
gue traeria consigo el reconocimiento de un pasivo
por impuesto diferido cuya reversion se produciria
en cualquiera de los dos escenarios regulados en la
ley fiscal (generacidon de bases imponibles negativas
o transcurso del plazo de cinco afos sin incurrir en
pérdidas fiscales). Logicamente también se habra de
informar en la memoria sobre este pasivo por impuesto

diferido y sobre los criterios utilizados para su registro
y valoracion.

3. Eficacia de las reservas

El tratamiento fiscal de la reserva de capitalizacion con-
lleva la dotacion contable de la misma. Por ello debe-
mos preguntarnos cuando se registra esta reserva. La
consulta vinculante de 22 de diciembre de 2015 de la
DGT, seflala que “si el ejercicio econdmico coincide con
el afno natural, en la medida en que a 31 de diciembre
de 2015 se haya producido un incremento de los fondos
propios respecto a los existentes a 1 de enero de 2015,
y se haya producido un incremento de reservas, con
independencia de que no esté formalmente registrada
la reserva de capitalizacion, podréd aplicarse la reduc-
cion en la base imponible del periodo impositivo del
2015, del 10% del importe del incremento de los fondos
propios existente en el periodo impositivo, disponién-
dose del plazo previsto en la norma mercantil para la
aprobacion de las cuentas anuales del ejercicio de 2015
para reclasificar la reserva correspondiente a la reserva
de capitalizacion, con objeto de que la misma figure
en el balance con absoluta separacion vy titulo apropia-
do, aunque dicho cumplimiento formal se realice en el
balance de las cuentas anuales del ejercicio 2016, y no
en el de 2015. Esta reserva serad indisponible durante el
plazo de cinco afos desde el 31 de diciembre de 2015”.

Esta consulta vinculante lo que nos sefala es que el
efecto tributario se logra en el ejercicio en que se pro-
duce el incremento de los fondos propios, aunque el
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cumplimiento formal de la dotacion a la reserva se pro-
duzca en el siguiente ejercicio. En el supuesto de que
la base imponible resulte insuficiente, se podra aplicar
esta reserva durante los dos afos siguientes con los
mismos Iimites que el afo en el que no se aplicd. Ello
obligard a ir ajustando cada ano las diferentes reser-
vas para identificar en qué momento dejan de ser in-
disponibles, faltando por clarificar a nivel reglamentario
como y cuadndo estas reservas quedan libres sin tener
que revertir la tributacion que nos hemos ahorrado.

Contablemente el ajuste a la base imponible no requie-
re apunte contable, y sélo ha de reflejarse la dotacion
a la reserva.

Por lo que se refiere a la reserva de nivelacion, ésta
supone la minoracion de un 10% de la base imponible
obtenida por la PYME. Esta minoracion tiene como li-
mite 1.000.000 €, y se prorrateard en el caso de que el
ejercicio economico de la entidad sea inferior al afio.
Esta reduccion de la base imponible no implica la no tri-
butacion de la misma sino un diferimiento de ella, por-
gue se adicionard a la base imponible de los periodos
impositivos sucesivos, siempre que la entidad obtenga
una base imponible negativa y hasta el importe de la
misma. Si quedara algun importe, éste se sumara a la
base imponible del periodo impositivo del quinto afio
siguiente. Por ese importe deberd dotarse una reserva
indisponible con cargo a los beneficios del afio en que
se minora la base vy, si no existen beneficios suficientes,
deberd dotarse en los ejercicios siguientes en cuanto
sea posible. Las cantidades aplicadas a la dotacién de
esta reserva no son validas a efectos de la capitaliza-
cion ni para dotar la reserva para inversiones en Ca-
narias.

Esta reserva ya hemos dicho que es compatible con
la reserva de capitalizacion, pero no sobre los mismos
importes. Podemos preguntarnos, en este sentido, si
el importe de la reserva de capitalizacion se toma en
consideracion a efectos del calculo de la base sobre
la que se aplica la reserva de nivelacion. El articulo 105
de la LIS no hace referencia a esta cuestion por lo que
debemos entender que la reduccion se calcula sobre la
base imponible previa a la aplicacion de la reserva de
capitalizacion.

El Iimite de 1.000.000 € es dificil que concurra pues
estamos ante entidades de reducida dimensién y estas
son aquellas que el importe neto de la cifra de negocios
no supere 10 millones de euros, y ese es el tope, por lo
que afectaria a aquellas entidades que obtuvieran una
base imponible de 10 millones de euros, con lo que el
10% de ese importe es 1.000.000 €.

Contablemente, la dotacion a la reserva de nivelacion,
supone un abono a las mismas con cargo a los benefi-
cios. Para ello se han de crear subcuentas diferenciadas
para las mismas. Se puede hacer dentro de las reservas

Por lo que se refiere a la
reserva de nivelacion, ésta
supone la minoracion de un
10% de la base imponible
obtenida por la PYME

especiales que el Plan define como “las establecidas
por cualquier disposicion legal con caracter obligato-
rio distintas de las incluidas en otras cuentas de este
subgrupo”.

No obstante, el hecho de que la reduccion de la base
imponible no implica la no tributacidn sino que lo que
supone es un aplazamiento, nos hace pensar en que su
tratamiento contable serd el de una diferencia tempo-
raria, generando un impuesto diferido que supondra un
pasivo gue revertird en el momento en que efectiva-
mente se sume a las bases imponibles negativas pos-
teriores o en su defecto al quinto ano. En el momento
en que minoramos la base imponible debemos conta-
bilizar el “ahorro” de ese afo por el 25% de la reduccion
y el nacimiento del pasivo a compensar en los anos si-
guientes.

La consulta de 22 de diciembre de 2015 de la DGT, se-
Aala con respecto a la reserva de nivelacion lo siguiente:
“la reserva de nivelacion debera dotarse en el momento
determinado por la norma mercantil para la aplicacion
del resultado del ejercicio que conforme al articulo 273
del RD Legislativo 1/2010, TR de la Ley de Sociedades
de Capital, serd cuando la junta general resuelva sobre
la aplicacion del resultado del ejercicio de acuerdo con
el balance aprobado”. La dotacion de esta reserva es
obligatoria si se quiere optar a la minoracion de la base
imponible consiguiendo la reduccion del pago del im-
puesto.

4. Conclusiones

Algunos aspectos quedan pendientes de resolver.
En relacion con la reserva de capitalizacion, ipuede
aplicarse en el ejercicio 2015 cuando su tipo de grava-
men es del 28%? Una interpretacion literal de la norma
nos llevaria a negar esta aplicacion, pero si atendemos
a gue esta reserva se crea por la supresion de la deduc-
cion por reinversion de beneficios extraordinarios y de
la deduccion por inversion de beneficios, que desapa-
recen desde el ano 2015, parece razonable su aplica-
cion ya desde 2015.

Por lo que se refiere al mantenimiento del incremento
de los fondos propios, exigido en la reserva de capita-
lizacion, la Unica salvedad que contempla el legislador
es la existencia de pérdidas contables, y se ha olvida-
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Por lo que respecta al tipo
de entidades que pueden
aplicar la reserva de nive-
lacion, yva sabemos que
solamente a las entidades
de reducida dimension que

tributen al tipo general del
25%, por lo que no se le
puede aplicar a las entida-
des de reducida dimension
nuevas que tributen al tipo
del 15%

do de otras circunstancias que pueden dar lugar a una
minoracion de los fondos propios sin concurrir culpa
en la entidad, por ejemplo, la separacion de un socio o
las operaciones de reestructuracion de la entidad. Es-
tas situaciones no parecen razonables que penalicen a
una entidad que ha minorado la base imponible al in-
crementar los fondos propios, pero que no ha podido
mantener ese incremento por circunstancias totalmen-
te ajenas a la voluntad de la entidad. De este modo de-
beria modificarse este precepto para incluir otras salve-
dades al mantenimiento de los fondos propios.

Por lo que respecta a la reserva de nivelacion, también
hay algunos temas sin resolver. Por ejemplo, esta re-
serva sabemos ya que es aplicable a las entidades de
reducida dimension solamente y éstas lo son si el im-
porte neto de la cifra de negocios del afo anterior no
excede de 10.000.000 €. éQué pasa con el importe de
la reserva de nivelacion en el supuesto de que en los
ejercicios siguientes, antes del plazo de cinco afios, esa
entidad deje de ser entidad de reducida dimension por
sobrepasar su cifra de negocios los 10 millones de eu-
ros? ¢Hemos de entender que la minoracion de la base
imponible ha lugar el afio en que la entidad es de re-
ducida dimensién y por tanto, independientemente o
no de seguir teniendo la consideracion de entidad de
reducida dimension, ird aplicando el importe de esa re-
serva si obtiene bases imponibles negativas o si no en
el quinto afo por la totalidad de ese importe?

Por lo que respecta al tipo de entidades que pueden
aplicar la reserva de nivelacion, ya sabemos que sola-
mente a las entidades de reducida dimension que tri-
buten al tipo general del 25%, por lo que no se le puede
aplicar a las entidades de reducida dimension nuevas
gue tributen al tipo del 15%. Consideramos esta exclu-
sion muy perjudicial de cara a incentivar el tejido em-
presarial, por lo que abogamos por una modificacion

de la norma que permita su aplicacion a este tipo de
empresas.

Tampoco estd resuelto en la reserva de nivelacion el or-
den de precedencia en la adicion de las minoraciones
efectuadas en ejercicios anteriores a la base imponible.
Cuando las minoraciones pendientes no se agotan en la
compensacion de bases imponibles negativas, es mas
conveniente para el contribuyente suponer que las mi-
noraciones aplicadas en la compensacion son las mas
antiguas, pues las restantes se incluirdn en la base im-
ponible en ejercicios futuros mas lejanos. Y si el con-
tribuyente ha dispuesto de las reservas de nivelacion
parcialmente, incumpliendo el requisito, serfa mas con-
veniente para él suponer que las reservas dispuestas
corresponden a las minoraciones efectuadas en ejerci-
cios mas proximos, para reducir los intereses de demo-
ra (Lasarte y Jiménez, 2015).

En cuanto al objetivo de mejorar la capitalizacion em-
presarial, estas reservas cumplen con efectos limitados.
En mayor medida con la reserva de capitalizacion que
con la reserva de nivelacion, puesto que la reserva de
nivelacion, en definitiva, lo que supone es un diferimien-
to a un plazo maximo de cinco afos, mientras que la
minoracion de la tributaciéon por la via de la reserva de
capitalizacion se puede mantener en la empresa, pero
el resultado sobre el incremento de los fondos propios
es meramente temporal, ya que sélo debe mantenerse
durante el plazo de cinco anos. A partir de ese plazo,
tanto la reserva indisponible de capitalizacion como el
incremento de los fondos propios pueden ser objeto de
reparto a los socios, por lo que la duracion de la medida
esta delimitada.
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Instrumento para la
toma de decisiones

En el décimo aniversario del barémetro del
Colegio de Economistas procede recalcar su papel
en el ambito de la prediccién econémica

JAVIER PARDO
DIRECTOR DEL BAROMETRO DE 2006 A 2016
PROFESOR DE LA UMU. FUNDAMENTOS DEL ANALISIS FCONOMICO

1vigésime niimero de la publicacién
semestral ‘El barémetro del Colegio
de Economistas’ se presento el pa-
sado 22 de julio y es un motivo de
satisfaccion para este colectivo co-
legial y para la sociedad murciana.

A lo largo de estos diez afios el barometro ha sa-
bido ganarse la confianza de todas las personas e
instituciones que estin interesadas en conocer el
devenir de la Region de Murcia.

El objetivo de este articulo es mostrar una de las
posibles aplicacicones del bardmetro que forma
parte de uno de los imbitos de actuacién de la
economia como ciencia, y que, a su vez, mayor
interss suscita entre los agentes econdmicos. Nos
referimos al 4mbito de la prediccién econémica
como elemento fundamental del analisis de co-
yuntura. Los agentes econdmicos, ya sean pibli-
¢os © privados, se enfrentan continuamente ala
necesidad de tomar decisiones,
y para ell han de tenerun co-
nocimiento lo mas solvente
posible, no solo acerca dela
evolucin reciente de los agre-
gados econdmicos que contex-
tualizan dicha toma de deci-
siones, sino también, y mds
impertante si cabe, disponer
de indicadores e instrumentos
que les permitan adelantarse
a los acontecimientos.

En el cuestionario de las su-
cesivas ediciones, desde su ini-
cio, se han venido insertando
dos preguntas para recoger, en
una escala de cero 2 diez, las
puntuaciones que merecian
para los encuestades la situa-
cién econdmica actual y la pre-
wista para seis meses.

El andlisis de estas series per-
mite apreciar tres intervalos.
Uno primero que comprende
los semestres que van desde
diciembre de 2006 a diciem-
bre de 2008, en el que las pre-
visiones evolucionaban por debajo de las puntua
ciones para el momento presente. Un segundo
intervalo que transcurre desde junio de 2009 a
junio de 2012, en el que ambas puntuaciones pre-
sentan valores similares. Y finalmente, el perio-
do comprendido entre diciembre de 2012 y junio
de 2016 en el que claramente la puntuacién a seis
meses vista se sitda per encima de la puntuacion
corriente. En este sentido, las valoraciones ofre-
cidas por los entrevistados han venido anticipan-
do el ciclo econdmico real de la Region. Asi, en di-
ciembre de 2006 los economistas ya esperaban un
deterioro de la situacién econdmica para el pri-
mer semestre de 2007 al ofrecer, en esa edicion,
una puntuacién adelantada inferior 2 la corrien-
te, Ademss, dichas previsiones fueron decrecien-
res semestre tras semestre hasta diciembre de
2008, momento a partir del cual se produce una

i JOSE IBARROLA

inflexidn en la evolucion de las puntuaciones es-
peradas.

Frente a estos resultados, es preciso decir que
el deterioro de la situacion econdmica regional no
se puso de manifiesto, en forma de desacelera-
cidn, hasta el afio 2008, debiendo tener en cuen-
ta que las primeras estimaciones de las tasas de
crecimiento no son ofrecidas por el Instituto Na-
cional de Estadistica hasta finales del mes de mar-
zo del afio siguiente, es decir, que para este caso
concreto, no hubo registro oficial de esta desace-
leracion hasta el 30 de marzo de 2009.

Resultado similar se observa al fijar la atencion
en el ilrimo intervalo de las series, en concreto
de diciembre de 2012 en adelante. En dicho ni-
merto ya se situaba la puntuacién, prevista para
los seis meses posteriores, por encima de la pun-
tuacion del presente en aquel momento. Es decir,
en ese numero del bardmetro se ponia de mani-

fiesto una expectativa de me-
joria, la cual se concretd en tér-
minos de la Contabilidad Re-
gional en marzo del 2014 cuan-
do se publicd la primera esti-
macion comespondiente al afio
2013.

En este contexto, un anali-
sis mas pormenotizado de los
valores esperados para estas
puntuaciones y sus correspon
dientes valores realizados
cuando se alcanzé el plazo para
el cual se hizo dicha previsidn,
permite calibrar 1a coherencia
entre la expectativa del entre-
vistado en relacién con la co-
yuntura econdmica futura, y
la percepcidn que aquél pone
de manifiesto una vez trans-

- currido el semestre posterior.
En este caso, poede verse que
de las 19 cbservaciones acu-
muladas hasta diciembre de
2015, en 13 de ellas s2 cumplie-
ron las expectativas expresa-
das por los economistas. En

concreto, en nueve ocasiones el entrevistado es-
peraba una mejoria para el semestre signiente y
asi lo percibia cuande llegaba ese momento, y en
las otras cuatro el entrevistado esperaba un dete-
rioro para el semestre posterior, y asi lo percibia
cuando ya habia trascurrido dicho plazo.

Por 1o tanto, como conclusidn, se puede sefialar
que en el 68% de los casos la percepcidn de los eco-
nomistas encuestados ha confirmado la expecta-
tiva que tenian en el semestre anterior, por lo que
las puntuaciones que viene ofreciendo el bardme-
tra del Colegio de Economistas de la Regidn de
Murciaen ion con 1a situacién econdmica pue-
den ser de gran utilidad como un indicador adelan-
tado de la coyuntura regional, pues se adelantan
como minimo dos semestres a las primeras esti-
maciones de crecimiento y ofrecen, ademads, un
elevado grado de fiabilidad.
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A la espera
de la reforma

ligual que sucediera en

la crisis de 1992, los de-

sequilibrios generados

or la reciente crisis
econdmica nos dejan un maltre
cho sistema de financiacién de
las pensiones. Es inevitable el es-
tudio del escenario macroecond
mico para analizar la situacion ac

RAMON

tual y prever la futura, Recorde- MADRID Y

maos que en Fspania el sistema de

pensiones funciona con arreglo PATRICI
a un procedimiento conocida ROSAS
comosistemna de reparto, que con- CECANCY

siste en que las prestaciones ac- DEESTUDIOS ’
tuales se pagan con cargoalas co- ECONOMICOSDEL  das a la creacién de empleo y el

tizaciones presentes. Su viabili- COLEGIO DE

dad depende altamente de la evo- F-":ONOM'SUG
lucién de la economia y demo DE LAREGION

grafia. En este sentido, el nime-
1o de cosizantes esta condicionado
por el comportamiento del cre-
cimiento de la economia y del empleo, la
masa de cotizaciones sociales estd influida
por el crecimiento de Jos salarios y 1a produc-
tividad, y la revalorizacién de las futuras pen-
siones estd sujeta a la evo-
Iue
Una primera idea es que
el sistemna vigente vincula

i5n de la inflacién. —

Esurgente

nes de ninos, gue son dos millo
nes y medio mis que en los 20
afios anteriores y cuatro y me-
dio mis que en los 20 siguientes
¥, por otro, el nimeroc de pensio-
nistas s¢ ha incrementado en los
dltimos 14 afnos enun 20%.
Estos factores estructurales de
la poblacién anaden un mayor dé
ficit en las cuentas de la Seguri-
dad Social, que requiere solucio-

o nes complementarias a las adop-
tadas en reformas anteriores. Ante
EFE esle escenario, es urgente deman-

dar medidas a corto plazo diri

aumento del nimero de cotizan-
tes para aumentar la recaudacién,
entre las que pedemos destacarla
bajada de las cotizaciones socia-
les, el afloramiento de empleo
procedente de la econornia sumer-
gida, desincentivar la prejubilacion como
mecanismo de regulacion de las plantillas,
un plan de fomento de la natelidad y la revi-
sion del calculo de la revalorizacion de las
pensicnes, entre otras. Es-
tas acciones precisan estu-
dic, son complejas pero po-
sitivas, pues incrementa

lasituacion economicadel  demandar medidasa  rialacaja de las pensiones.

momento con la viabilidad

L Respecto & la bajada de
del sistema de pensiones, corto plazo qlrlgldas cotizaciones, indicar que
con una clara consecuen- alacreacion de tenemos una presion fis-
cia: a menos actividad, me- cal seis puntos por deba-
nos empleo, menos recau- CmpICOX elaumento jodelamediadelaUEy
dacién y por lo tanto ma- del niimero de el porcentaje de las coti-
yor déficit de la Seguridad 1 zaciones sociales en Espa-
Social. La viabilidad del sis- cotizantes fa respecto al PIB es simi-
tema de pensiones estd su- lar a la media europea. Ha-

jetaala situacién econémicay, por tanto, de
las fases del diclo economico. Los datos asi lo
manifiestan. En 1983, la ratio de cotizantes
ocupados por pensiones era de 2,1, es decir,
poco mds de dos trabajaderes pagaban la pen-
sion de un juhilado. La referida crisis del 92
provocd que en 1993 la ratio bajara al7, para
volver a subir en 2003 a 2,1y, en 2015 vol-
VeI 2 encontarmos con una ratio donde solo
,7 ocupados sufragan una pensién.

Una segunda idea estd relacionada con
las causas o factores estructurales de indo-
le demografico y sociceconémico. El and-
lisis de la pirimide de poblacién espanola
nos revela quie en 15 anos nos vamos a en-
contrar con una alta poblacién de benefi
ciarios de prestaciones sociales y sin coti-
zantes suficientes. Las causas las podemnos
concretar en la préxima incorporacion de
la generacion del ‘baby boom’ al tramo su-
perior de la pirimide de poblacién -que
ademds percibird cuantias superiores a las
actuales—, en la baja tasa de natalidad de
los ltimos afios, el aumento de la esperan-
za de vida, el consiguiente envejecimien
to de la poblacion y la incorporacion mas
tardia de los jévenes al mercado laboral,
entre otras. Para ilustrar todo esto, las ci-
fras son muy significativas, por un lado,
entre 1958 y 1977 nacieron unos 14 millo-

bria que estudiar una férmula que incre-
mentara el empleo rebajando la llamada
‘cufia fiscal’ -impuestos y cotizaciones li-
gados al trabajo-, el debate debe aportar al-
ternativas de financiacion del sistema que
compense una paularina disminucion de
las cotizaciones.

Perola reforma de las pensiones debe ser
abordada como una gran reforma estrucou-
ral, de amplio calade, financieramente sos
tenible, transparente y de respensabilidad
compartida entre el individuo y el Estado.
En este sentido, la inclusion de un sistemna
mixto de doble renta -piblica y privada
debe ser chjeto de estudio y debate. El pro-
blema de las pensiones no estd lejos ya te
nor de los distintos contenidos programati-
cos de los dltimos comicios habri que espe-
rar a que se abra el debate de la reforma para
conocer con mas detalle las posiciones de
unos y otros. La no adopcién de soluciones
tendrd consecuencias en la garantia de las
pensicnes del mafiana. Hay que afrontar ur-
gentemente su reforma. El panorama poli-
tico actual aconseja que sea un debate abier
toy sosegado que cuente con el consenso su-
ficiente en aras a planificar su viabilidad y
sostenibilidad, si no queremos en pocos anos
ver mermado uno de los pilares fundamen
tales del estado del bienestar.
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Las seleccionadas en este numero son las siguientes:

Federacion Espaiola de Asociaciones Profe-

sionales de Técnicos Tribu-
tarios y Asesores Fiscales

La Federacion Espafiola de Asociaciones Profesiona-
les de Técnicos Tributarios y Asesores Fiscales nace en
1990 impulsada por varias asociaciones de caracter au-
tondmico, con la finalidad de ordenar la actividad pro-
fesional de los Técnicos Tributarios y Asesores Fiscales

Confederacion Espaiiola de Organizaciones

Empresariales (CEOE)

La Confederacion de Organizaciones Empresariales es
una entidad privada sin animo de lucro, cuyo fin pri-
mordial es la defensa y representacion de los intere-
ses empresariales ante los poderes publicos vy la socie-
dad en general. Fundada en 1977, integra con caracter
voluntario a dos millones de empresas y auténomos
de todos los sectores de actividad, que se vinculan a
CEOE a través de mas de 4.000 asociaciones de base.

2, FETTAF
TN e e

afiliados a las asociaciones
federadas, representar di-
cha actividad y defender los intereses de los profesio-
nales asociados.

La Confederacion integra de
forma directa a 225 organi-
zaciones territoriales y secto-
riales a nivel autondmico y provincial. Se logra asi que
las empresas estén representadas por la doble via del

sector al que pertenecen y por el territorio en el que
estan ubicadas.

Abierto Plazo
Inscripcion

PROGRAMAS
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*Consulta becas y financiacion.
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Iniciativas Emprendedoras
en la Region de Murcia

Informe Ejecutivo 2015. Region de Murcia

Equipo Investigador (Universidad de Murcia).

Direccion Proyecto GEM Murcia: Antonio Aragon
Sanchez y Alicia Rubio Baiion

Equipo de investigacion: J. Samuel Baixauli Soler,
Nuria Nevers, Esteban Lloret, José Andrés Lopez
Yepes, Maria Feliz Madrid Garre, Catalina Nicolas
Martinez, Mercedes Palacios Manzano y Gregorio
Sanchez Marin

El presente libro trata sobre el

INICIATIVAS EMPRENDEDORAS
EN LA REGION DE MURCIA

comportamiento emprendedor
de la poblacién adulta entre 18 vy
64 anos de la Region en el ano
2015, tratdndose de la décima
edicion del Informe GEM-Region
de Murcia, dentro del proyec-
to internacional GEM (Global
Entrepreneurship Monitor) que
coordina en Espana el Centro In-
ternacional Santander de Emprendimiento (Cise), vy la
Asociacion RED GEM Espanfa.

En él se tratan aspectos relativos a la actividad em-
prendedora y la dindmica empresarial en la Region
de Murcia, a los tipos de iniciativas emprendedoras, al
perfil socioecondmico de los emprendedores, a las ca-
racteristicas de las actividades resultantes del proceso
emprendedor, a la financiacion de dicho proceso vy a
la motivacion y capacidad para emprender en Murcia
en 2015, asi como a las condiciones especificas del en-
torno para emprender. El trabajo aporta interesantes
y oportunos resultados en el contexto econdmico ac-
tual de incipiente salida de una larga crisis econdémica,
asi como una vision longitudinal de la evolucion de las
principales magnitudes en la Regidn de Murcia desde
2006.

Reseina Literaria

Manual Practico de Derecho
Laboral Concursal

Autor: Francisco Cano Marco / Editorial: La Ley

Desde la publicacidon de la pri-
mera edicion de este Manual, han

Manual practico de
Derecho laboral concursal

sido muchas las reformas legisla-
tivas, las resoluciones judiciales
dictadas sobre la materia vy las

[~
aportaciones doctrinales que ha- e E.l(
cian necesaria la publicacion de L 8 ;Pl' r{;lr
esta segunda edicion revisada y PN (-

puesta al dia.

Mediante la introduccion en la obra de las indicadas no-
vedades, esta segunda edicion pretende, como la pri-
mera, efectuar un actualizado anélisis, preferentemente
practico, del llamado Derecho laboral concursal, es decir,
de cada uno de los aspectos juridico laborales que pue-
den surgir a consecuencia de la declaracion de un con-
curso de acreedores.

Con dicha finalidad, y desde la perspectiva de su autor
como Magistrado de lo Social y de lo Mercantil, se abor-
dan, entre otros, los siguientes temas:

« El reconocimiento y pago de los créditos labo-
rales en el concurso.

« Elexpediente de regulacion de empleo concursal.

* Elreparto de competencias entre la jurisdiccion
mercantil y la jurisdiccion social en materia la-
boral concursal.

* La participacion del FOGASA en el concurso.

« El especial tratamiento del personal de alta di-
reccion.

* Los aspectos procesales laborales del concurso.

* La participacion de los representantes de los
trabajadores y las consecuencias de la venta
unitaria en sede concursal o del cese de activi-
dad en relacion a la vigencia de los contratos de
trabajo.

Todo lo anterior se complementa con unas nociones de
Derecho laboral, que se consideran necesarias para la
comprension de los aspectos laborales del concurso y
para la gestion de una empresa en concurso con contratos
de trabajo vigentes, y con un anexo que recoge de modo
sistematico las distintas resoluciones judiciales sobre la
materia desde la entrada en vigor de la Ley Concursal.
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